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Service. Kompetenz. Innovation.

„Wenn es überhaupt ein Rezept für den Erfolg gibt, 
besteht es darin, sich in die Lage anderer Menschen 
zu versetzen.“ 

Diese Erkenntnis des deutschen Philosophen Arthur  
Schopenhauer spiegelt einen wesentlichen Aspekt unserer  
Geschäftsphilosophie wider. FONDSNET stellt sich voll und 
ganz auf die Bedürfnisse und Wünsche seiner Kunden ein. 

Unser Ziel ist es, alle Geschäftspartner optimal zu unter-
stützen, so dass sie die für sie wichtigen Produkte und 
Leistungen aus einer Hand anbieten können, ohne dabei 
auf ihre Unabhängigkeit verzichten zu müssen. Denn auch  
FONDSNET ist es als inhabergeführtem Unternehmen   
wichtig, seine Unabhängigkeit von Produktanbietern zu 
bewahren. 

In der komplexen und vielschichtigen Welt der Finanz-
dienstleistungen wünschen sich Ihre Kunden eine ganz-
heitliche und objektive Beratung. Mit unserer umfassen-
den Produktpalette sowie unseren vielfältigen Services 
und Dienstleistungen – die wir Ihnen auf den folgenden  
Seiten kurz vorstellen – schaffen wir dafür die Grundlage.

Ihr 

Georg Kornmayer
Geschäftsführer FONDSNET
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FONDSNET – mehr als ein Maklerpool

Kontinuität und Innovation – diese beiden Erfolgsfakto-
ren prägen die Geschichte von FONDSNET seit jeher.

Geschrieben wurde und wird sie von Menschen, die sehr 
gut sind in dem, was sie tun, die es ausdauernd tun und 
die auch dann vorangehen, wenn die Herausforderungen 
groß sind – von den Partnern und Kunden des Maklerpools 
sowie seinen Mitarbeitern, die mit großer Leidenschaft und 
kompetentem fachlichen Support die Berater und Makler 
im Tagesgeschäft begleiten.

Als Klaudia Scheidt und Walter Becker das Unternehmen 
1995 gründeten, waren sie von der Idee des Investmentfonds 
als einer breit gestreuten, transparenten und professionell 
gemanagten Anlageform längst überzeugt. Um auch ande-
re für die langfristigen Vorzüge der Investmentfondsidee zu  
gewinnen, vermittelten beide zunächst Fonds an Endkun-
den, bevor sie sich auf den Großhandel mit Investment-
fonds  spezialisierten. Heute ist FONDSNET einer der größten 
Maklerpools Deutschlands. Beide Firmengründer sind nach 
wie vor an Bord und haben die Geschäftsführung 2006 um  

Georg Kornmayer, der seit 1999 bei FONDSNET ist, erweitert.  

Im Lauf der Jahre hat FONDSNET neben dem Fondsgeschäft 
die Geschäftsbereiche Assekuranz, Beteiligungen, Finanzie-
rungen und Immobilien etabliert, so dass Geschäftspartner 
und Kunden heute alle Finanzdienstleistungen aus einer Hand 
erhalten. Unter dem Begriff „Institutionelle Fondsservices“ 
sowie mit der auf IT-Lösungen und -Anwendungen speziali-
sierten Tochtergesellschaft foo – financial engineering bietet 
FONDSNET zudem erfolgreich Infrastrukturdienstleistungen für 
Großkunden an. 

Die Finanzbranche ist wie das Meer – ständig in Bewegung. 
Um hier auf Dauer erfolgreich zu sein, bedarf es stabiler Struk-
turen und Flexibilität zugleich. Auch hier hat FONDSNET be-
reits frühzeitig die Weichen gestellt und sich 2007 zunächst 
am Haftungsdach BN & Partners beteiligt. Heute sind sowohl 
FONDSNET als auch die Schwestergesellschaften BN & Part-
ners und die Reuss Private Bank für Wertpapierhandel (Ver-
mögensverwalter) Teil der international agierenden Reuss 
Private Group mit Sitz in der Schweiz.  

„Als Finanzberater haben Sie den schwierigsten Job. 
Wir unterstützen Sie dabei, Ihre Kompetenz zu stärken, 
der Dynamik des Marktes zu folgen  
und Ihre Unabhängigkeit zu wahren.“

Klaudia Scheidt 
Gründerin und Geschäftsführerin von FONDSNET

Bitte beachten Sie, dass es sich bei diesem Dokument nicht um eine Kundeninformation im Sinne des § 63 Abs. 6 Wertpa-
pierhandelsgesetz handelt. Diese Unterlage darf nicht an Kunden im Sinne des § 67 WpHG gegeben werden. Die Unterlage 
richtet sich ausschließlich an Finanzanlagenvermittler (nach §34f/h GewO), Finanzdienstleister/Banken/Kreditinstitute im 
Sinne des Kreditwesengesetzes oder an sonstige durch die BaFin beaufsichtigte Institute/Unternehmen.

Die aufgeführten Informationen beziehen sich ausschließlich auf den Zeitpunkt der Erstellung, eine Garantie für die Aktuali-
tät und fortgeltende Richtigkeit kann nicht übernommen werden. Der vorstehende Inhalt gibt ausschließlich die Meinungen 
des Verfassers wieder, eine Änderung dieser Meinung ist jederzeit möglich, ohne dass es publiziert wird. Das vorliegende 
Dokument ist urheberrechtlich geschützt, jede Vervielfältigung und die gewerbliche Verwendung sind nicht gestattet.  
Datum: 03/2023
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Meilensteine
Die Historie von FONDSNET.

1995
FONDSNET wird ge-
gründet und vermittelt 
zunächst Fonds an 
Endkunden

1998
Das Geschäftsfeld  
Investmentfonds- 
großhandel (Maklerpool) 
wird auf- und ausgebaut

2000
FONDSNET arbeitet erstmals 
mit mehr als 500 direkten 
Vertriebspartnern zusammen

2006
Die Assets under  
Administration überstei-
gen die Marke von  
1 Milliarde Euro

2007
FONDSNET beteiligt  
sich am Haftungsdach  
BN & Partners Deutsch-
land, das heute BN & 
Partners Capital AG 
heißt

2008
Die FONDSNET Holding wird 
gegründet und fungiert als 
Dach der Tochtergesellschaften 
für die Geschäftsbereiche  
Investment, Assekuranz,  
Beteiligungen und  
Finanzierungen; Aufbau einer 
IT-Einheit am Standort Berlin 

2010
FONDSNET bündelt 
seine Kräfte mit  
BN & Partners innerhalb 
der Schweizer Reuss 
Private Group (siehe 
Organigramm Seite 10)

2012
Für große Vertriebsein-
heiten baut FONDSNET 
das Geschäftsfeld 
Infrastrukturdienstleis-
tungen aus

2013
Der Geschäftsbereich 
Immobilienvermittlung 
geht an den Start

2015
Die Assets under  
Administration überstei-
gen die Marke von  
10 Milliarden Euro

2016
In Berlin wird die 
IT-Tochter foo –  
financial engineering  
als eigenständige  
Gesellschaft der  
FONDSNET Holding 
gegründet

2021
Die deutschen Aktivitäten der Reuss Private 
Group werden in der Reuss Private Holding 
gebündelt, die als gemeinsames Dach für die 
deutschen Tochtergesellschaften FONDSNET, 
BN & Partners, Reuss Private Bank für Wert-
papierhandel und foo – financial engineering 
fungiert

2018
Gemeinsam mit einem Part-
ner gründet FONDSNET die 
Reuss Private Analytics AG, 
die auf Anlagelösungen für 
verschiedene institutionell 
geprägte Anlegergruppen 
unter Berücksichtigung anle-
gerspezifischer sowie regu-
latorischer und gesetzlicher 
Vorgaben, Verordnungen 
und Leitlinien spezialisiert ist

2017
Die Assets under  
Administration überstei-
gen die Marke von  
20 Milliarden Euro

2023
FONDSNET stärkt mit dem 
Zukauf des Spezialisten für 
Finanzierungsberatung Haus 
Finanz Kontor GmbH sein 
Dienstleistungsangebot rund 
um Finanzierungen
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FONDSNET 
Im Verbund der Reuss Private Group.

1,8 Mrd. Euro

3,8 Mrd. Euro

17,9 Mrd. Euro

FONDSNET in Zahlen

FONDSNET beschäftigt über 80 Mitarbeiter, die etwas mehr als 1.500  
direkte Vertriebspartner sowie über 10.000 daran angeschlossene  
Finanzdienstleister servicen. Das von FONDSNET administrierte  
Fondsvolumen liegt mittlerweile bei über 21 Milliarden Euro. 

2008

2013

2018

2022
mehr als 21 Mrd. Euro

Im Bereich Investment unterhält FONDSNET  
Kooperationsverträge mit 16 Fondsplattformen und 
Banken und bietet seinen Partnern den Zugang zu rund 
12.000 Fonds mit mehr als 30.000 unterschiedlichen 
Fondstranchen. Im Geschäftsbereich Assekuranz  
bestehen 140 Anbindungen an Versicherungs-
gesellschaften, im Segment der Beteiligungen hat  
FONDSNET derzeit mit etwa 100 Initiatoren am Markt 
Vertriebsvereinbarungen geschlossen. Zudem haben  
Partner im Rahmen von Finanzierungsanfragen Zugriff 
auf Bau- und Ratenkredite von etwa 200 verschiedenen 
Anbietern. 

0,2 Mrd. Euro

2003

Zur Reuss Private Group AG zählen die Reuss Private AG 
in der Schweiz, unabhängiger Schweizer Vermögens-
verwalter und Wertpapierhaus, in Deutschland neben 
FONDSNET die Reuss Private Bank für Wertpapierhandel 
AG, der Haftungsdachpionier BN & Partner Capital AG, der 
IT-Dienstleister foo – financial engineering sowie die auf 
treuhänderische Vermögenswerte spezialisierte Beratungs-
gesellschaft Reuss Private Analytics AG. Komplettiert wird 

die Gruppe mit der auf Cross-Border-Dienstleistungen aus-
gerichteten Reuss Private Access AG in Liechtenstein.

Das Unternehmen arbeitet mit mehr als 1.800 unabhängi-
gen Finanzdienstleistern als Geschäftspartnern zusammen 
und betreut mit 150 Mitarbeitern ein Vermögen in Höhe 
von rund 35 Milliarden Euro (Stand Ende 2021).

FONDSNET 
Holding  
GmbH

Reuss 
Private AG

BN & Partners  
Capital AG

Reuss Private  
Access AG

Reuss Private  
Bank für Wert- 

papierhandel AG

Reuss Private Group AG

FONDSNET  
Beteiligungen 

GmbH

FONDSNET  
Finanzierungen 

GmbH

FONDSNET  
Vermögensberatung und 

-verwaltungs GmbH

FONDSNET  
Assekuranzmakler 

GmbH

foo AG
 & Co. KG

Reuss Private 
Analytics AG

Haus Finanz Kontor 
GmbH

DEUTSCHLAND SCHWEIZ LIECHTENSTEIN
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FONDSNET Investment
Solide Basis für Ihre Entscheidungen.

FONDSNET liefert seinen Partnern fachlichen Support bei 
inhaltlichen Fragen zu Produkten und Produktpartnern 
und unterstützt mit bedarfsorientierten IT-Lösungen für 
effiziente Arbeitsprozesse. Denn die erfolgreiche Tätigkeit 
als Berater ist mit der Vermittlung von Fonds, Beteili-
gungen und Versicherungen noch lange nicht zu Ende. 
Kunden möchten auch nach einer getätigten Transaktion 
betreut und ihre Bestände gepflegt werden. 

Der einfache und flexible Zugang zu allen relevanten  
Informationen ist für eine erfolgreiche Beratung und für 
die Kundenzufriedenheit entscheidend. Unser umfassen-

des Beraterportal Evolution und die damit verbundenen 
Funktionen und Services sind daher ein grundlegender Be-
standteil unseres Dienstleistungsspektrums, mit dem wir 
Berater bei ihrer täglichen Arbeit bestmöglich unterstützen 
und entlasten. 

Die individuellen Bedürfnisse unserer Partner stehen  
sowohl bei der Abwicklung des täglichen Geschäfts als auch 
bei der Vision und Gestaltung unserer Systeme im Vorder- 
grund. Schließlich wissen sie am besten, welche Werkzeuge  
für sie hilfreich sind und wie sich diese optimal in ihre per- 
sönlichen Arbeitsprozesse integrieren lassen.   

„Unsere Dienstleistung basiert auf Integrität und einem 
persönlichen Austausch von Mensch zu Mensch. So unter-
stützen wir unsere Partner täglich mit vollem Einsatz dabei, 
ihre Ziele zu erreichen.“

Susan Staron
Teamleiterin Partnerbetreuung Investment

Investment

Investment
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FONDSNET Evolution 
Der Motor für Ihren Erfolg.

Das Beraterportal Evolution ist die persönliche Schalt-
zentrale für die Partner von FONDSNET und damit das  
wesentliche Werkzeug für ihre tägliche Arbeit. 

Über Evolution lassen sich über alle Bereiche hin- 
weg die Anwendungen und Services von FONDSNET  
zentral ansteuern. Herzstück ist dabei die integrierte Kun-
denverwaltung, durch die alle Funktionen bei Bedarf direkt 
mit den Kundenprofilen verzahnt sind. 

Evolution umfasst unter anderem:

> die gesamte Kundenverwaltung
> die Verwaltung von persönlichen Daten
> individuelle Einstellungen 
> zahlreiche Auswertungsmöglichkeiten
> die Protokollierungsstrecken
> Zugang zu den FONDSNET Fondstools
> Zugang zu Researchinformationen
> Berichtstools
> Provisionsinformationen

Investment
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Die Beratungsdokumentation
So erfüllen Sie alle Auflagen mit Bravour.

Leicht und sicher durch den Paragrafen-Dschungel? 
Mit der Unterstützung von FONDSNET kein Problem! 

Für Vermittler bedeuten die aufsichtsrechtlichen Dokumenta-
tionspflichten und Vorgaben einen großen Aufwand und dro-
hende Fallstricke. Mit der Software-Lösung von FONDSNET 
erfüllen Sie problemlos alle Auflagen. Sie steuern professio-
nell den gesamten Beratungs- und Abwicklungsprozess und 
können sich daher voll und ganz darauf konzentrieren, die 
Bedürfnisse und Wünsche Ihrer Kunden zu erfüllen.

> Erhalten Sie alle Unterlagen für die Erstinformation.
> Generieren und ergänzen Sie jederzeit das Kundenprofil.
> Erstellen Sie revisionssichere Beratungsprotokolle.
> Nutzen Sie auch die Möglichkeiten zur Anlagevermittlung 

ohne Beratung.

Alle Funktionen und weitere Werkzeuge sind miteinan-
der verknüpft, so dass Sie alle notwendigen Informatio-
nen erfassen und verarbeiten können. Und weil die Bera-
tungsdokumentation nahtlos in Evolution integriert ist,  
haben Sie überall Zugriff auf weitere Anwendungen.

> Bei jeder Anlageempfehlung können Sie Transaktionsart, 
Anlagebetrag und Lagerstelle individuell festlegen. Die 
sich ergebenden Kostensätze werden automatisch im 
Ex-Ante Kostenausweis dargestellt.

> Wenn Sie eine Beratungsdokumentation erstellen, können 
Sie alle Factsheets und KIIDs zu den empfohlenen Produk-
ten automatisch anhängen. Die Basisinformation kann als 
Teil der Beratungsstrecke hinzugefügt werden. 

 
> Wenn ein Beratungsgespräch nicht in Ihrem eigenen Büro 

stattfindet, können Sie das Kundenprofil und die Beratungs-
dokumentation erstellen – selbst wenn noch nicht alle An-
gaben zum Kunden vorliegen. Die fehlenden Informationen 
ergänzen Sie später gemeinsam mit Ihrem Kunden.

> Jedes im Rahmen einer Beratungsdokumentation erstellte 
Dokument wird automatisch mit einem Barcode versehen, 
so dass alle Dokumente und die darin enthaltenen Daten 
sicher archiviert sind und wiedergefunden werden können 
(auch im Zuge der vereinfachten Wirtschaftsprüfung).

> Erstellen Sie die Ex-Post Kostenausweise bequem über  
unser Berichtstool.

Zusätzlich zur Datenerfassung, Dokumentation und 
Archivierung bieten Ihnen die Software-Lösungen von 
FONDSNET zahlreiche Auswertungsmöglichkeiten – 
sowohl für einen als auch für alle Ihre Kunden. Mit 
der Auswertung sehen Sie auf einen Blick, für welche 
Kunden Sie welche Dokumente erstellt und ob Sie 
diese bereits an FONDSNET weitergeleitet haben.

Investment
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Elektronische Unterschrift
Kein überflüssiger Papierkram mehr.

Die Zukunft ist digital – gerade auch in der Welt der 
Finanzdienstleistungen. Auf dem Weg zum papierlo-
sen Beratungsprozess ermöglicht es Ihnen FONDSNET, 
Dokumente digital von Ihren Kunden unterschreiben zu 
lassen.

Mit der App „inSign“, die sowohl für iOS- als auch für 
Android-Geräte kostenlos zur Verfügung steht, leisten Kun-
den ihre Unterschrift auf einem Smartphone oder einem 
Tablet. Die elektronische Unterschrift, die Sie sowohl im  
persönlichen Gespräch als auch in der telefonischen  
Beratung einsetzen können, bietet Ihnen dabei eine ganze 
Reihe von Vorteilen.

> Digital signierte Dokumente archivieren Sie über den  
Dokumenten-Upload (siehe Seite 20) automatisch bei 
dem betreffenden Kunden und ordnen diese direkt zu.

> Die Dokumente können auf Geräten mit touchfähigem 
Bildschirm auch ohne „inSign“-App unterschrieben  
werden.

> Bei der Bearbeitung unterscheidet „inSign“ zwischen 
dem interaktiven Ausfüllen von Feldern in einem Formular 
und der eigentlichen Unterschrift. Beide Schritte können  
getrennt voneinander angewählt werden.

> „inSign“ bietet Ihnen zudem die Möglichkeit, Markierungen 
in den Dokumenten einzufügen, bevor Sie diese Ihren Kun-
den zur Unterschrift oder zur Archivierung aushändigen.

Investment

Die Einsatzmöglichkeiten der elektronischen
Unterschrift in Evolution

> Kundenprofile
> Erstinformationen
> Beratungsdokumentationen
> „Execution Only“-Erklärungen
> Orderformulare

18
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Dokumenten-Upload
Verringert Ihren Aufwand. Steigert Ihre Effizienz.

Mit dieser effizienten, sehr einfach zu bedienenden 
Software-Lösung von FONDSNET machen Sie genau 
das, was der Name sagt: Sie hinterlegen und übermit-
teln Ihre Dokumente sicher. So simpel es klingt, so viel-
fältig sind die Einsatzmöglichkeiten – und die machen 
dieses Online-Werkzeug so wertvoll.

Mit der Funktion Dokumenten-Upload können Sie
unter anderem... 

> sowohl aus dem FONDSNET System heraus erzeugte 
Dokumente wie Orderaufträge oder Beratungsdokumen-
tationen als auch eigene Dokumente wie Briefe oder  
Informationsunterlagen auf jeder Seite in Evolution 
hochladen und beim jeweiligen Kunden archivieren.

> durch den Mehrfach-Upload mehrere PDF-Dateien parallel 
hochladen.

> Sammel-PDF-Dateien hochladen, ohne diese zuvor ma-
nuell in einzelne Vorgänge wie Beratungsdokumentation 
oder Depoteröffnungsantrag zu splitten.

> Dokumente mit Barcode automatisch einem passenden 
Vorgang und dem richtigen Kunden zuordnen.

> jedem neu erstellten Vorgang den von Ihnen ausgewählten 
Dokumententyp sowie eine interne Identifikationsnummer 
zuordnen, so dass Sie alle Dokumente zu einem späteren 
Zeitpunkt ganz einfach im System wiederfinden können.

> bei Kauf-, Verkauf- oder Tausch-Formularen, die über das 
FONDSNET System erzeugt wurden, auswählen, ob der 
entsprechende Auftrag archiviert oder zusätzlich an die 
entsprechende Depotstelle weitergeleitet werden soll. 

Nutzen sie bequem „Drag & Drop“, um Dokumente 
einfach per Klick in Evolution zu importieren. Wenn Sie  
die Bearbeitung von Dokumenten beendet haben, können  
diese – ganz gleich, ob mit oder ohne Barcode – in der Do-
kumentenauswertung des betreffenden Kunden hinterlegt 
werden. 

Zusätzlich zur Archivierung von Dokumenten 
über den Dokumenten-Upload steht Ihnen 
auch eine Verwaltungsoption für archivierte 
Vorgänge zur Verfügung. Mit der globalen 
Dokumentauswertung haben Sie die Möglich-
keit, alle hinterlegten Dokumente im System 
– einzeln oder kundenübergreifend – nach 
diversen Suchkriterien zu filtern und sich als 
ZIP-Datei herunterzuladen.

Investment



22 23

Automatisch befüllbare Formulare 
Nie war Formularmanagement so effizient.

Gewinnen Sie Zeit mit der innovativen Formularfunkti-
on in Evolution. Mit dem effizienten Formularmanage-
ment können Sie hunderte unterschiedliche Anträge 
und Dokumente schnell und komfortabel ausfüllen und 
einfach weiterverarbeiten. 

Ein klassischer Fondsvermittler sieht sich in seinem  
Arbeitsalltag mit einer wahren Flut von Anträgen und  
Dokumenten konfrontiert. Das innovative Formularma-
nagement-System von FONDSNET basiert daher auf digi-
talen Formularen, die durch das System zu einem Großteil 
mit den von Ihnen eingegebenen und hinterlegten Daten 
vorausgefüllt werden. Zudem wird sichergestellt, dass Sie 
immer mit den aktuellsten Formularen arbeiten können.

Neben der automatischen Übernahme der Stammdaten 
werden alle Formulare entsprechend der Original-PDF 
inklusive aller Hinweistexte dargestellt, was die Orientie-
rung innerhalb eines übersichtlichen Layouts vereinfacht. 
Pflichtfelder sind zur besseren Übersicht rot hinterlegt und 
werden durch eine abschließende Vollständigkeitskontrolle 
final geprüft. 

Dieses Formularsystem finden Sie sowohl in den Protokollie-
rungsstrecken in Evolution, als auch in den Formularmap-
pen, in denen Sie sich aus einer großen Auswahl die richtigen 
Formulare zusammenstellen können. Auf beiden Wegen wer-
den alle erstellten Dokumente nach Fertigstellung automa-
tisch und revisionssicher im Dokumentenarchiv abgelegt.

Mit der Formularmappen-Funktion behalten  
FONDSNET Partner selbst bei Formularen, die 
im Beratungsalltag nur selten zum Einsatz 
kommen, schnell und einfach den Durchblick 
und gewinnen durch effiziente Bearbeitung 
viel Zeit. 

Investment
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Vermögensübersicht 
Individuell angelegt. Vielseitig einsetzbar. Leicht verständlich.

Unabhängige Finanzberatung ist mehr als der Verkauf 
von Fonds, Versicherungen oder Beteiligungen. Völlig zu 
Recht erwarten Kunden, dass ihr Berater sie fortlaufend 
betreut, das Portfolio kontinuierlich überwacht und 
Vorschläge macht, wie es möglicherweise neu justiert 
werden kann.

Keine leichte Aufgabe, wenn ein Finanzdienstleister viele 
Kunden betreut und das alles ohne geeignete Software-Un-
terstützung leisten möchte.

Die FONDSNET Vermögensübersicht ist eine Online-Anwen-
dung, mit deren Hilfe Sie die Bestände Ihrer Kunden sowie 
alle damit verbundenen Daten und Aktivitäten problemlos 
verwalten sowie klar und verständlich visualisieren können.

Dabei berücksichtigt die FONDSNET Vermögensübersicht alle 
Arten von Vermögenswerten – von Investmentfonds und Ein-
zelwerten über Beteiligungen und Versicherungen bis hin zu 
Edelmetallen und Immobilien.

Zahlreiche Wahlmöglichkeiten erlauben es Ihnen...

> die für die jeweilige Aufgabe oder Fragestellung relevan-
ten Informationen abzufragen.

> Informationen in unterschiedliche Kategorien wie „Zuge- 
hörigkeit zu einem Portfolio“, „Produktart“ oder „Anlage-
klasse“ zu gruppieren. 

> die Ausdrucke in individuell angepassten Tabellen und 
Diagrammen darzustellen.

Zusätzlich zu den zahlreichen Funktionen für die Analyse von 
Beständen und Transaktionen können Sie mit Hilfe der Ver-
mögensübersicht die Depots Ihrer Kunden aktiv verwalten.

> Sie können etwa Positionen manuell einbuchen und somit 
Vermögenswerte ergänzen – auch wenn diese nicht von 
einer angebundenen Lagerstelle verwaltet werden. 

> Sie können durch das Einbuchen von Wertpapieren die 
Entwicklung von Depots in unterschiedlichen Szenarien 
simulieren.

Investment

Um Analysen und Vorschläge an Ihre Kunden 
zu kommunizieren, können Sie aus allen in 
der Online-Version verfügbaren Inhalten indi-
viduelle, anlassbezogene Ausdrucke erstellen.  
Darüber hinaus haben Sie die Möglich-
keit, Ihren Kunden einen Online-Zugang zu  
ihren Vermögensübersichten freizuschalten.
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FONDSNET Berichtstools
Regelmäßig. Transparent. Strukturiert. Individuell.

Die FONDSNET Vermögensberichte einschließlich der 
dynamischen Kundensuche sind die nahtlose  
Ergänzung zur Vermögensübersicht. Sie unterstützen 
Sie bei Ihrer regelmäßigen professionellen Kundenkom-
munikation und stärken so Ihre Kundenbindung. 

Mit Hilfe der Software-Lösung von FONDSNET können Sie ...

> für einen einzelnen Kunden, für alle Ihre Kunden oder für 
ausgewählte Kundengruppen

> in regelmäßigen Abständen oder zu einem einzelnen, 
festgelegten Termin

> in umfangreicher oder in kompakter Form 

professionelle Vermögensberichte erstellen.

Auch die jährlich erforderlichen Ex-Post Kostenausweise las-
sen sich schnell und komfortabel über ein eigens dafür ent- 
wickeltes Berichtstool erstellen.

Diese Berichte können Sie individuell Ihren Wünschen und 
Anforderungen anpassen:

> Über die FONDSNET Kundensuche stellen Sie flexibel Kun-
dengruppen zusammen. VIP-Kunden etwa können Sie an-
hand ihrer Bestandsgröße definieren und auswerten, an-
dere Gruppen auf der Basis unterschiedlichster Merkmale.

> Sie legen den Darstellungszeitraum individuell fest, wäh-
len einzelne Elemente der Depotansicht für den Bericht 
aus oder integrieren neue, zum Beispiel unterschiedliche 
Vergleichsindizes.

Sind die Berichte erstellt, können Sie diese entweder als  
Gesamtdatei oder als einzelne Datei herunterladen. Auch das 
volldigitale Einstellen in die Kunden-Postbox ist möglich. 

Sind die Vermögensberichte für Ihre Kunden 
erstellt, so können Sie diese online in das 
FONDSNET Kundenportal einstellen oder 
aber als Serienbrief per Post versenden. Auch 
ein automatisierter Versand an die hinterleg-
ten E-Mail-Adressen Ihrer Kunden ist mög-
lich. Das dafür erforderliche personalisierte 
Anschreiben sowie ein Deckblatt oder ein 
Inhaltsverzeichnis für den Vermögensbericht  
können Sie mit Hilfe der Software ebenfalls 
erstellen. 

Investment
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Factsheets
Investmentfonds. Einzelwerte. Beteiligungen.

Die Auswahl ist riesig und stets aktuell: Für jeden einzel-
nen von mehr als 35.000 Investmentfonds hält FONDSNET 
ein Factsheet bereit, dem Sie alle relevanten Informationen 
zum Fonds in leicht verständlicher, übersichtlich aufberei-
teter Form entnehmen können:

> Stammdaten
> Fondsperformance
> Ereignisse wie Ausschüttungen 
 oder Fondsverschmelzungen
> Aktuelle Fondsstruktur
> Gesamtkostenquote / Total Expense Ratio (TER)

Zahlreiche Ratings – sowohl für die Fonds als auch für 
die Fondsmanager – erlauben es Ihnen, die Qualität jedes  
Investmentprodukts fundiert zu beurteilen. Darüber hinaus 
liefern Ihnen die Factsheets tagesaktuelle Informationen 
zur Wertentwicklung von rund 250 Fondssektoren, damit 
Sie die Performance eines Investmentfonds im Verhältnis 
zu seiner Vergleichsgruppe analysieren können.

Ebenso wie für Investmentfonds stellt FONDSNET auch 
für Aktien, Anleihen, Zertifikate und sonstige Wertpapiere 
detaillierte Produktinformationen für Sie und Ihre Kunden 
bereit. Außerdem finden Sie in unserer Datenbank Infor-
mationen zu etwa 13.000 Beteiligungen. Mehrfach täglich 
gleicht FONDSNET die Daten ab und stellt damit sicher, 
dass die angezeigten Informationen immer auf dem je-
weils aktuellsten Stand sind.

Die Informationen sind klar strukturiert und übersicht-
lich aufbereitet, sodass Sie die von Ihnen benötigten Da-
ten schnell finden und problemlos analysieren können.  
Zahlreiche Diagramme veranschaulichen die wichtigsten 
Kennzahlen zum jeweiligen Produkt und zur Gesellschaft.

Investment

Zusätzlich zu den Factsheets bietet Ihnen 
FONDSNET zu jedem Fonds auch eine ein-
seitige Kurzfassung, die komprimiert alle  
wesentlichen Informationen zu dem jeweiligen  
Produkt MiFID-konform zusammenfasst.
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Favoritenliste und Modellportfolios
Automatischer Abgleich bei Neuanlagen und Umschichtungen.

Favoritenlisten und Modellportfolios sind zwei wichtige 
Instrumente für die Beratung sowie die fortlaufende 
Betreuung von Kunden. 

Legen Sie einfach in Evolution eine oder mehrere Lis-
ten mit Ihren Favoriten an und speichern Sie darin eine 
freie, jederzeit veränderbare Auswahl von Fonds, zu de-
nen Sie eine Vielzahl von Parametern und Kennzahlen  
erhalten. Diese Favoritenliste können Sie exportieren und 
dann in verschiedenen Bereichen in Evolution verwenden.

Neben Favoritenlisten können Sie auch individuell gestal-
tete Modellportolios erstellen. Mit Hilfe dieser Portfolios 
sind Sie in der Lage, die Verwaltung Ihrer Kundenbestände 
deutlich zu vereinfachen – vorausgesetzt, dass Sie bei den 

Portfolios der Kunden vor allem standardisierte Produkt-
kombinationen einsetzen. In jedem Ihrer Modellportfolios, 
die Sie an einer zentralen Stelle definieren und pflegen, 
können Sie die Gewichtungen der einzelnen Fonds variie-
ren. Zudem stehen Ihnen vielfältige Diagramme und Aus-
wertungen unterstützend zur Verfügung.

Die erstellten Favoritenlisten und Modellportfolios sind 
zur Vereinfachung Ihrer Beratung auch direkt in die Be-
ratungsstrecken integriert. So können Sie beispielsweise 
ein vorher erstelltes Modellportfolio in die Protokollierung 
übernehmen und die Kaufaufträge entsprechend der fest-
gelegten Gewichtung generieren. Oder Sie haben über die 
Favoritenlisten schnellen Zugriff auf von Ihnen vorher sor-
tierte Fonds.

Investment
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„Die FONDSNET Portfolio-Tools schätzen nicht 
die Rendite, sondern strukturieren Portfolios  
mit Hilfe von Risiko und Korrelation.“

Dr. Andreas Poth
IT-Projekte

Die FONDSNET Portfolio-Tools
Portfolio Planner, Portfolio Builder und Portfolio Analyzer.

Diversifikation ist das sinnvollste und wirksamste Instru-
ment, wenn es darum geht, die Risiken in einem Portfo-
lio beherrschbar zu machen. Genau das leisten die drei 
Portfolio-Tools von FONDSNET –  der Portfolio Planner, 
der Portfolio Builder und der Portfolio Analyzer.
 
Ganz gleich, ob es darum geht, ein neues Portfolio aufzu-
bauen oder ein bestehendes Portfolio durch Käufe, Verkäufe 
oder Tauschgeschäfte anzupassen oder bequem ein Ange-
bot zu erstellen – mit nur wenigen Mausklicks unterstützen 
Sie die leistungsstarken Software-Tools von FONDSNET.

Der „FONDSNET Portfolio Planner“ fasst als digitale 
All-In-One-Angebotserstellungssoftware Anlagestrategien, 

Finanzpläne, Beratungsdokumente und Orderaufträge in ei-
nem einzigen Tool zusammen.
 
Der „FONDSNET Portfolio BuilderTM“ und der „FONDSNET 
Portfolio AnalyzerTM“ sind:

> wissenschaftlich fundiert,

> renditeprognosefrei

> und basieren auf dem von Nobelpreisträger Harry  
Markowitz nachgewiesenen Diversifikationseffekt.



35

Der Portfolio Planner
Die komplette Angebotserstellung in einem Tool.

Der „FONDSNET Portfolio Planner“ unterstützt Sie im 
Erstgespräch mit Ihren Kunden effektiv bei der Erstel-
lung von Anlagestrategien und Finanzplänen sowie den 
sich daraus ergebenden Beratungsdokumenten und 
Orderaufträgen. 

Die digitale All-In-One-Angebotserstellung für Kunden 
fasst Anlagestrategien, Finanzpläne, Beratungsdoku- 
mente und Orderaufträge in einem einzigen Tool zusam-
men.

Zusätzlich bieten wir Ihnen eine spezialisierte Lösung zur Er-
stellung von Angeboten auf Grundlage von Modellportfolios. 
Ausgangspunkt ist hier ein konkretes Modellportfolio, dass 
Sie als Berater im Gespräch mit Ihrem Kunden als geeignetes 
Mittel zur Erreichung von dessen Anlagezielen identifiziert ha-
ben. Die Anwendung erweitert die bereits im Portfolio Planner 
enthaltenen Optionen und bietet umfangreiche Möglichkeiten 
zur Analyse und inhaltlichen Gestaltung eines Angebots. Sie 
erreichen die Anwendung über das Menü „Modellportfolio“ 
im Bereich „Investment“.

Investment
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Der Portfolio Analyzer
Den Diversifizierungsbeitrag bestimmen.

Der Portfolio Builder
Portfolios einfach optimieren.

Der „FONDNET Portfolio BuilderTM“ ist besonders ge- 
eignet, wenn es darum geht, größere Anlagesummen 
sinnvoll zu investieren. Sie können ihn einsetzen, um 
ein neues Portfolio zu erstellen oder ein bereits beste-
hendes Portfolio in größerem Umfang zu erweitern. 

Um Portfolios zu optimieren, nutzt der „FONDSNET Portfolio 
BuilderTM“ eines von insgesamt vier verschiedenen Verfahren:

> Maximum Diversification 
 Für jedes Portfolio kann ein Diversifikationsgrad, die soge-

nannte Diversification Ratio, berechnet werden. Diese ist 
umso höher, je weniger die im Portfolio gehaltenen Fonds 
miteinander korrelieren. Fonds, die sich nicht risikoerhö-
hend auf das Gesamtportfolio auswirken, steigern die  
Diversification Ratio in besonderem Maße. Auf diese  
Weise wird auch das Most Diversified Portfolio, also das 
Portfolio mit dem höchsten Diversifikationsgrad, errechnet.

> Sharpe Ratio 
 Dieser Ansatz leitet sich direkt aus der Portfoliotheorie von 

Markowitz ab und verfolgt das Ziel, den höchstmöglichen 
risikobereinigten Ertrag für ein Portfolio zu ermitteln.

> Risk Parity 
 Hierbei wird das Portfolio so strukturiert, dass alle gehal-

tenen Anlagen unter Berücksichtigung ihrer Volatilitäten 
und Korrelationen den gleichen Beitrag zum Gesamtrisiko 
des Portfolios leisten.

> Equal Weighted 
 Bei dieser ursprünglichsten Form der Diversifizierung 

werden alle im Portfolio gehaltenen Fonds gleich stark  
gewichtet. Beim Portfolio Builder dient dieses Verfahren 
primär dem Vergleich mit den anderen Ansätzen, stellt 
aber kein eigentliches Optimierungsverfahren dar.

Wie jedes andere Optimierungsverfahren stößt auch der 
Portfolio Builder an seine Grenzen, wenn die Freiheitsgra-
de in der Optimierung zu gering sind, etwa weil nur klei-
nere Aufstockungen im Portfolio vorgenommen werden 
sollen. Diese Lücke schließt der „FONDSNET Portfolio  
AnalyzerTM“.

Der „FONDSNET Portfolio AnalyzerTM“ schließt die 
Lücke, die der Portfolio Builder hinterlässt, wenn die 
Freiheitsgrade bei der Optimierung zu gering sind.

Er nutzt zwar die Logik des Maximum Diversification-Ver-
fahrens, das beim Portfolio Builder zum Einsatz kommt, ver-
folgt aber nicht wie dieser das Ziel, das Gesamtportfolio zu  
optimieren, sondern einzelne, auch kleinere Transaktionen 
zu überprüfen.

Der Portfolio Analyzer gibt Antwort auf die Frage, welchen  
Beitrag der Kauf beziehungsweise der Verkauf eines Fonds 
oder der Tausch zweier Fonds zur Diversifizierung eines  
Gesamtportfolios leistet.

Ihren Beratungsprozess 
effizienter gestalten

Wenn Sie mit Hilfe des „FONDSNET Port-
folio BuilderTM“ein Portfolio erstellt und 
optimiert oder mit Hilfe des „FONDSNET 
Portfolio AnalyzerTM“ angepasst haben, 
können Sie das neue Portfolio auch als 
Modellportfolio abspeichern und somit 
jederzeit wieder darauf zugreifen.
Darüber hinaus können Sie die mit beiden  
Portfolio-Tools ermittelten Ergebnisse di-
rekt in die Beratungsdokumentation über-
tragen und einen entsprechenden Anlage-
vorschlag erzeugen.  Zudem können auch 
alle erforderlichen Aufträge generiert und 
so die ermittelte Optimierung zeitnah in 
die Praxis umgesetzt werden.

Investment
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Morningstar X-Ray
Professionelle Portfolioanalyse per Knopfdruck.

Mit Hilfe von „Morningstar X-Ray“ analysieren Sie 
Kundendepots und Modellportfolios bis ins kleinste 
Detail und verschaffen sich so einen schnellen Über-
blick über deren Diversifizierung nach Regionen, 
Sektoren und Anlagestilen. Möglich ist dies, weil hinter 
X-Ray eine Datenbank liegt, die alle Einzeltitel-Posi-
tionen der in Deutschland zum Vertrieb zugelassenen 
Fonds umfasst.

Über Evolution können Sie auf Knopfdruck das gesamte 
Depot eines Kunden oder ein von Ihnen erstelltes Angebot 

bis auf den letzten Einzeltitel durchleuchten. Dieser detail-
lierte Einblick gibt unter anderem Auskunft über den An-
teil zyklischer, sensitiver oder defensiver Werte sowie über 
das Kurs-Gewinn-Verhältnis und die Zinssensitivität eines 
Portfolios. Darüber hinaus macht „Morningstar X-Ray“ 
die Überschneidungen bei der Wertpapierallokation aller 
Fonds in einem Portfolio sichtbar. 

Die Analyseergebnisse werden grafisch aufbereitet und 
leicht verständlich in einer mehrseitigen Auswertung im  
PDF-Format dargestellt. 

Auch die Ergebnisse des „FONDSNET Portfo-
lio  BuilderTM“ und des „FONDSNET Portfolio 
AnalyzerTM“ können in „Morningstar X-Ray“ 
eingespielt werden. Jede der drei Software-
Lösungen bietet schon für sich einen echten 
Mehrwert. Die Verzahnung der Tools bedeutet 
eine deutliche Arbeitserleichterung in der 
Konstruktion von Kundenportfolios und ver-
schafft Partnern von FONDSNET einen klaren 
Wettbewerbsvorteil im Markt.

Investment



40 41

Morningstar Compare
Die X-Ray-Ausbaustufe für den optimalen Portfolio-Vergleich.

Während Sie mit Hilfe von „Morningstar X-Ray“ 
einzelne Kundendepots oder Modellportfolios schnell 
und einfach detailliert analysieren, können Sie mit 
„Morningstar Compare“ zwei  Portfolios direkt und in 
ähnlicher Detailtiefe miteinander vergleichen.  

Mit „Morningstar Compare“ haben Sie die Möglichkeit, für 
die über den „FONDSNET Portfolio Builder™“ oder den 
„FONDSNET Portfolio Analyzer™“ optimierten Portfolios 
einen Vergleich zwischen dem ursprünglichen und dem op-

timierten Depot zu erstellen. Zudem können Sie über den  
Investmentvergleich ein Kundendepot mit einem Modell- 
oder Musterportfolio vergleichen. Die Funktion bietet  
Ihnen und Ihren Kunden neben einem umfassenden Port-
folioeinblick eine ebenso detaillierte Vergleichsmöglichkeit 
– grafisch übersichtlich aufbereitet und leicht verständlich. 

So werden etwa die konkreten Abweichungen zweier Port-
folios für jeden einzelnen Datenpunkt eines Vergleichs  
exakt ausgewiesen.

 

Investment
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Mit diesem FONDSNET Tool können Sie Investment-
fonds, Aktien, Indizes sowie Kundendepots und Modell-
portfolios miteinander vergleichen – und zwar mit Hilfe 
komfortabler, übersichtlicher und selbst erklärender 
Grafiken und Tabellen.

Drei Vergleichsarten stehen Ihnen zur Verfügung: 

> Performance (BVI)
 Hier vergleichen Sie beliebig viele Produkte, Portfolios und 

Kundendepots auf Basis der zeitgewichteten Rendite mit-
einander.

> Performance (Euro)
 Zusätzlich zur absoluten Wertentwicklung vergleichen Sie 

hier Einmalanlagen und Sparpläne mit unterschiedlichen 
Intervallen und Dynamisierungen. Als Vergleichsgrundla-
ge für Sparpläne können Sie neben Investmentfonds und  
Aktien auch Kundendepots und Modellportfolios nutzen.

> Punktediagramm 
 Hier führen Sie einen variablen Kennzahlen-Vergleich für 

zwei definierbare Parameter durch, etwa in Form eines 
Risiko-Rendite-Diagramms. Abhängig von den gewählten 
Daten können Sie auch eine Vielzahl weiterer Parameter 
wie den Maximum Drawdown oder die Sharpe Ratio als  
Vergleichsgrundlage nutzen.

Unabhängig davon, für welche Vergleichsart Sie sich entschei-
den, haben Sie in der Aufbereitung, Darstellung und Verwen-
dung der Ergebnisse einen großen Gestaltungsspielraum:

> Sie können Ihre Vergleiche speichern oder daraus ein 
PDF-Dokument erzeugen.

> Sie können Farben und Linienstärke eines Vergleichs nach 
Ihren Wünschen individuell gestalten.

> In der Webdarstellung können Sie einzelne Daten vorüber-
gehend ausblenden. 

> Sie können in jedes Diagramm hineinzoomen, um einzelne 
Zeiträume genauer zu betrachten.

Der Investmentvergleich
Umfassend. Individuell. Komfortabel.

Auch beim FONDSNET Investmentvergleich 
sind die einzelnen Produkte mit ihren Fact- 
sheets bzw. mit anderen Anwendungen ver-
knüpft. Per Mausklick wechseln Sie direkt in 
eine neue Ansicht und fragen dort Details 
zum Produkt, zum Depot oder zum Modell-
portfolio ab. Bei jedem Vergleich steht Ihnen 
außerem ein Textfeld für Ihre persönlichen 
Notizen und Anmerkungen zur Verfügung, 
welches dann später neben dem Diagramm 
und der tabellarischen Darstellung in der 
Druckversion ausgewiesen wird.

Investment
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Fondstools
Praktische Helfer für die Beratung. 

FONDSNET stellt für seine Partner eine Vielzahl von 
Fondstools bereit, die alle demselben Ziel dienen: den 
Kunden in der täglichen Arbeit noch besser, transpa-
renter, anschaulicher und nachvollziehbarer beraten zu 
können. 

Produktsuche
Mit Hilfe dieses Tools können Sie gezielt jene Investment-
fonds oder einzelnen Wertpapiere filtern, die für die Bedürf-
nisse Ihres Kunden am besten geeignet sind. Für die pass- 
genaue Suche stehen Ihnen zahlreiche Auswahlkriterien – wie 
etwa Fondskategorie, Fondswährung, Anlageschwerpunkt 
und Anlageregion oder der Risikograd beziehungsweise  
diverse Fondskennzahlen – zur Verfügung. 

Fondsvergleich
Hier wählen Sie mit Hilfe der WKN oder der ISIN, der Fonds-
gesellschaft oder des Fondsnamens zwei Fonds aus, die dann 
detailliert miteinander verglichen werden. Zu den Vergleichs-
kriterien zählen insbesondere die Performance-Kennzahlen 
über verschiedene Zeiträume.

Investmentrechner
Mit dem Investmentrechner können Sie sowohl Einmal-
anlagen als auch Spar- und Entnahmepläne kalkulieren. 
Sie berechnen zum Beispiel für Ihre Kunden, wie diese ihr  
 

Anlageziel innerhalb eines festgelegten Zeitraums erreichen  
können, oder kalkulieren den notwendigen Kapitalbedarf, 
um einen gewünschten Rentenanspruch zu erreichen.

Neuemissionen
Hier finden Sie in einer Übersicht alle Neuemissionen des lau-
fenden und des letzten Jahres. Die Tabelle listet neben dem 
Namen des Fonds auch dessen ISIN und das Auflegungs- 
datum auf.

Top-Holdings
Mit diesem Tool finden Sie heraus, welche Einzelwerte in wel-
chen Fonds zu den jeweils größten Positionen zählen. Dazu 
müssen Sie nur den Namen des Wertpapiers in ein Suchfeld 
eingeben und erhalten mit einem Klick die gewünschte Über-
sicht mit dem Fondsnamen, der ISIN des Fonds und der aktu-
ellen Gewichtung eines Einzelwertes in dem jeweiligen Fonds.

Top-Performer
Welches sind die erfolgreichsten Fonds über welchen Zeit-
raum? Mit diesem Tool von FONDSNET erhalten Sie die Ant-
wort im Handumdrehen. Neben dem Zeitraum stehen Ihnen 
mit der Fondskategorie, der Anlageregion und dem Anla-
geschwerpunkt drei weitere Kriterien für eine Abfrage zur 
Verfügung. Um eine tatsächliche Vergleichbarkeit zu gewähr- 
leisten, werden alle Performance-Werte in Euro berechnet. 

Investment
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Portfolio-
überwachung

Strategische 
Asset Allocation

Entwicklung von 
Kapitalmarktannahmen

Fondsauswahl

Portfolio- 
konstruktion

RP & Morningstar AKTIV Portfolio
Zwei starke Partner. Eine professionelle Vermögensverwaltung.

Hier passt alles: Beim „RP & Morningstar AKTIV Portfo-
lio“ profitieren Kunden von einer professionellen und 
transparenten Vermögensverwaltung auf Fondsbasis. 

Mit dem „RP & Morningstar AKTIV Portfolio“ nutzen Ihre 
Kunden die Expertise zweier renommierter Anlagespezialis-
ten: Die Reuss Private Bank für Wertpapierhandel übernimmt 
alle Aufgaben der professionellen Vermögensverwaltung vor 
Ort in Deutschland und wird beim Aufbau des Portfolios, der 
Fondsauswahl und der Überwachung der Anlagestrategien 
von Morningstar, einem weltweit führenden Anbieter von 
Fondsdaten, Fondsresearch und Analysesoftware, unterstützt.

Bereits ab einer Anlagesumme von 5.000 Euro können Ihre 
Kunden zwischen den drei Anlagestrategien „Stabilität“, 
„Balance“ und „Dynamik“ wählen. Diese sind so gestaltet, 
dass sie für unterschiedlichste Anlegertypen geeignet sind. 
Um das zu erreichen, unterscheiden sich die Varianten im 
Wesentlichen in drei Punkten:

> dem mindestens empfohlenen Anlagehorizont
> der angestrebten Rendite
> der Risikobereitschaft, die ein Anleger mitbringen muss, 

um das angestrebte Anlageziel zu erreichen

AKTIV Portfolio Stabilität
Für Anleger geeignet, die primär den Erhalt ihres eingesetz-
ten Kapitals über den empfohlenen Anlagehorizont wün-
schen und zu hohe Risiken eher vermeiden möchten. Es muss 
mit entsprechenden Schwankungen gerechnet werden. Der 
mindestens empfohlene Anlagehorizont für diese Strategie 
beträgt drei bis fünf Jahre.

AKTIV Portfolio Balance
Für Anleger geeignet, die auf die Sicherheit ihres eingesetz-
ten Kapitals Wert legen, aber eine gewisse Risikobereitschaft 
mitbringen, um von den Chancen der internationalen Kapi-
talmärkte zu profitieren. Dabei muss mit erhöhten Schwan-
kungen im Portfolio gerechnet werden. Der empfohlene An-
lagehorizont beträgt drei bis fünf Jahre.

AKTIV Portfolio Dynamik
Für Anleger geeignet, bei denen das langfristige Kapital-
wachstum im Vordergrund steht. Primär sollen die Chancen 
an den internationalen Aktienmärkten genutzt werden. Dies 
kann naturgemäß zu höheren Wertschwankungen des Port-
folios führen. Daher liegt der mindestens empfohlene Anla-
gehorizont dieser Strategie bei länger als fünf Jahren.

Investment
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Mehrstufiger, systematischer Investmentprozess
Gemeinsam ist den drei Anlagestrategien des „RP & Mor-
ningstar AKTIV Portfolio“, dass sie breit diversifiziert sind 
und in unterschiedliche Anlageklassen investieren. Gehal-
ten werden Aktien- und Anleihenfonds sowie Fonds, die in 
alternative Anlagen investieren. Alle Fonds werden einer 
strengen qualitativen Prüfung unterzogen und müssen eine 
ausreichend lange und überprüfbare Historie vorweisen.  
Außerdem werden alle Portfolios fortlaufend überwacht, um 
sicherzustellen, dass die angestrebten Anlageziele erreicht 
werden. Im Einzelnen ist der Anlageprozess wie folgt struk-
turiert: 

Entwicklung von Kapitalmarktannahmen
Morningstar analysiert das gesamte Anlageuniversum für 
Fonds und erstellt eigene, fundierte Einschätzungen für die 
Kapitalmärkte.

Strategische Asset Allokation
Die Strategische Asset Allokation ist die wichtigste Entschei-
dung innerhalb des Anlageprozesses, weil davon ein Groß-
teil des Anlageerfolgs abhängt. Bei der Strategischen As-
set Allokation entscheidet der Portfoliomanager, in welche  
Anlageklassen in welchem Umfang investiert wird.

Fondsauswahl
Als Zielfonds für das „RP & Morningstar AKTIV Portfolio“ kom-
men sowohl aktiv als auch passiv verwaltete Fonds in Frage. 
Für die Auswahl zieht das Portfoliomanagement die Research- 
ergebnisse von weltweit mehr als 100 Morningstar-Fonds- 
analysten heran. 

Portfoliokonstruktion
In diesem Schritt des Anlageprozesses werden die drei Port-
folio-Varianten „Stabilität“, „Balance“ und „Dynamik“ ent-
sprechend der empfohlenen Mindestanlagedauer und der 
jeweiligen Risiko-Ertrags-Profile zusammengestellt.

Portfolioüberwachung
Weil die Märkte ständig in Bewegung sind und Fondsma-
nager wechseln können, werden die Zielfonds jeder Anlage- 
strategie fortlaufend überwacht und bei Bedarf ausgetauscht.

Anlageziele und Risikomanagement
Um auf die künftigen Entwicklungen an den Kapitalmärkten 
gut vorbereitet zu sein, müssen sowohl die Ertragspoten- 
ziale als auch die damit verbundenen Risiken genau ein-
geschätzt werden. Zu diesem Zweck kann das „RP & Mor-
ningstar AKTIV Portfolio“ auf ein professionelles und in der 
Praxis bewährtes Risikomanagement-System zurückgreifen, 
das Morningstar Investment Management beispielsweise 
auch einsetzt, um milliardenschwere institutionelle Mandate  
zu verwalten. Für jede der drei Portfoliovarianten sind klare 
Anlageziele, der angestrebte Ertrag und die damit verbun-
denen Risikokorridore definiert. Diese Ziele einzuhalten, hat 
oberste Priorität. 

Die Kosten für die Vermögensverwaltung sind 
nicht nur transparent und richten sich nach der 
gewählten Anlagestrategie – Kunden wird au-
ßerdem die in aktiv verwalteten Fonds häufig 
enthaltene Bestandsprovision zurückerstattet.

Mehr Informationen zur Fondsvermögensver-
waltung unter www.aktivportfolio.de

Investment

AKTIV Portfolio Stabilität

AKTIV Portfolio Balance

AKTIV Portfolio Dynamik

seit Auflage 31.12.2014

seit Auflage p.a. | 0,95 %

7,69 %

2,49 %Benchmark1

1) EAA Fund EUR Cautious Allocation - Global; Daten per 31.01.2023                

Benchmark1 | 0,31 %

seit Auflage 31.12.2014

seit Auflage p.a. | 3,49 %

28,22 %

15,03 %Benchmark1

1) EAA Fund EUR Moderate Allocation - Global; Daten per 31.01.2023                 

Benchmark1 | 1,86 %

seit Auflage 31.12.2014

seit Auflage p.a. | 5,79 %

46,71%

35,24%Benchmark1

1) EAA Fund EUR Aggressive Allocation - Global; Daten per 31.01.2023                 

Benchmark1 | 4,36 %

2018

2018

2018

2023

2023

2023

2014

2014

2014

0,0 %

0,0 %

0,0 %

12,0 %

16,0 %

24,0 %

32,0 %

36,0 %

48,0 %

6,0 %

12,0 %

18,0 %
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Fondsfavoriten & FNG-Siegel
Fondsempfehlungen 

Als Teil seines laufenden Research stellt FONDSNET
Partnern eine Liste von Fonds mit FNG (Nachhaltig-
keits)-Siegel sowie eine Fondsfavoritenliste zur  
Verfügung. 

Die Favoritenliste basiert auf einem mehrstufigen Filter- und 
Selektionsprozess, bei dem ausschließlich quantitative Krite-
rien berücksichtigt werden. Für die Auswertung werden alle 
in Deutschland zum Vertrieb zugelassenen Publikumsfonds 
in den fünf Anlageklassen Aktienfonds, Themenfonds, Ren-
tenfonds sowie Misch- und offene Immobilienfonds berück-
sichtigt. Die finale Fondsauswahl umfasst etwa 120 Produkte 
in 24 Unterkategorien und wird halbjährlich aktualisiert. 

Das FNG-Siegel ist der SRI-Qualitätsstandard und eines der 
bekanntesten und am weitesten verbreiteten Qualitätssiegel 
im deutschsprachigen Raum. Es sorgt seit 2015 für eine eta-
blierte Auswahlhilfe für Endanleger, die nach soliden, profes-

Investment

sionell verwalteten und glaubwürdigen nachhaltigen Geld-
anlagen suchen.

Das FNG-Siegel gewährleistet sowohl einen Mindeststan-
dard für nachhaltige Fonds u. a. auf die Umsetzung weltweit 
anerkannter Normen, als auch weiterführende Qualitäts-
merkmale, die eine umfassende Nachhaltigkeitsstrategie der 
Fonds auszeichnen. Die Siegelvergabe, als auch die Nachhal-
tigkeits-Zertifizierung muss jährlich erneuert werden. Auch 
beinhaltet diese Liste die zusätzliche Information im Hinblick 
auf die Offenlegungsverordnung.

FONDSNET veröffentlicht die Liste aller Fonds im Bereich der 
„Favoritenlisten“ als eigenen Bereich, sodass sich interes-
sierte Personen über weitere Details zu den ausgezeichneten 
Fonds individuell informieren und im Rahmen einer Anlage-
beratung ihren Kunden mit anbieten können. 
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„Seit Jahren bietet Ihnen der Fachbereich Assekuranz viele Mehrwerte. Anders 
als viele Mitbewerber sind wir ansprechbar! Wir bieten Ihnen mehr als die reine 
Abwicklung Ihres Versicherungsgeschäfts, sondern bei uns stehen Ihnen Exper-
ten zu allen Versicherungssparten mit fachlicher Beratung zur Seite. “

Jörg Wesel 
Geschäftsführer FONDSNET Assekuranzmakler

Anspruchsvolle Kunden suchen ganzheitliche und indivi-
duelle Lösungskonzepte. Finanzprodukte unterscheiden 
sich häufig nur in kleinen Nuancen und gerade auf diese 
Nuancen kommt es an.

Durch eine konsequente und tiefgreifende Prüfung der Ver-
sicherungsprodukte im Markt bietet FONDSNET eine Aus-
wahl qualitativ hochwertiger Produkte an.

Bei Bedarf unterstützen unsere erfahrenen Produktspezi-
alisten unsere Partner bei der Suche nach der perfekten 
Lösung für ihre Kunden.

FONDSNET agiert am Markt vollkommen unabhängig von
Anbieterinteressen und kann daher konsequent Qualität
einfordern.

Ganzheitliche Konzepte
Es sind die Feinheiten, die den Unterschied ausmachen.

Assekuranz

Assekuranz
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Mit FINTRA steigern Sie Ihre Effizienz
Das Kommunikations- und Organisationstool der FONDSNET Assekuranzmakler.

Unser Ziel ist es, unseren Partnern administrative Pflich-
ten abzunehmen und durch eine effiziente Abwicklung 
Freiräume für die Kundenberatung zu schaffen. Genau 
hier setzt FINTRA, das hoch professionelle Kommunika-
tions- & Abwicklungstool für die optimale Antrags- und 
Vorgangsbearbeitung, an.
 
FINTRA wird über ein übersichtliches und intuitiv zu bedie-
nendes Kachelsystem gesteuert, das der Nutzer zusätzlich 
individuell an seine Bedürfnisse anpassen kann.
 
Neu- und Änderungsanträge sowie Nachbearbeitungen 
werden einfach und effizient über FINTRA ohne Zeitverlust 
an die entsprechenden Gesellschaften übermittelt und 
stehen im Anschluss automatisch im Vertrags-/Kunden-
archiv zur Verfügung.

In FINTRA sind alle Ansprechpartner der FONDSNET  
Assekuranz und aller Versicherungsgesellschaften hin-
terlegt, was die Kommunikation zwischen allen Be-
teiligten vereinfacht und die Zuordnung der Vorgänge 
erleichtert. Darüber hinaus bietet FINTRA direkten Zu-
gang ins FONDSNET Beraterportal Evolution, zu den 
Online-Rechnern und weiteren hilfreichen Systemen, die 
Makler in ihrer täglichen Arbeit unterstützen.

Das können Sie unter anderem mit FINTRA 
erledigen: 

• Führen Sie Bestandsübertragungen schnell 
und einfach durch.

   
• Geben Sie Schadenmeldungen direkt über 

das System weiter.
   
• Erledigen Sie Provisionsanfragen bequem 

über das Tool.
  
• Fordern Sie Angebote unkompliziert an.

Assekuranz
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Lebensphasen- und Zielgruppenkonzepte
Anlassbezogen und individuell beraten.

Beratungserfolg ist planbar: Man muss nur zur richti-
gen Zeit mit der richtigen Lösung am richtigen Ort sein. 
FONDSNET unterstützt Sie dabei auf zweierlei Weise.

Mit Hilfe unserer selbst entwickelten Lebensphasenkonzep-
te sind Sie in der Lage, bestehende und potenzielle Kunden 
anlassbezogen anzusprechen und ihnen Lösungen zu bieten, 
die exakt zu ihrer aktuellen Situation passen. Unsere Ziel-
gruppenkonzepte wiederum berücksichtigen die individuel-
len Bedürfnisse bestimmter Berufs-und Gesellschaftsgrup-
pen, nehmen aber zudem die jeweiligen Lebensphasen in 
den Blick.
 
Unsere Konzept ermöglichen Ihnen,

> neue Zielgruppen und neue Kunden zu erschließen
>  die Anforderungen jeder Zielgruppe beziehungsweise 
 jedes Kunden einfach zu recherchieren
>  schneller zu entscheiden, wann und über welche Themen 

Sie mit bestimmten Kunden sprechen

Die FONDSNET Lebensphasenkonzepte

Aktuell stehen Ihnen Konzepte mit konkreten Lösungsvor-
schlägen für folgende Lebensphasen zur Verfügung:

> Ausbildung/Studium
> Berufseinstieg
> Berufsweg
> Best-Agers
> Eheschließung
> Erben und Verschenken
> Familiengründung
> Immobilie
> Vermögen

Mit unseren Lebensphasenkonzepten geben wir Ihnen  
einen „roten Faden“ an die Hand, mit dem Sie Ihren Kunden 
stets die richtigen Lösungen für die sich im Zeitverlauf än-
dernden Bedürfnisse und Anforderungen aufzeigen können.

Ausbildung/ 
Studium

Berufseinstieg

Berufsweg

Best-Agers

Eheschließung
Familien-
gründung

Erben und  
Verschenken

Immobilie

Vermögen

Assekuranz
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Die FONDSNET Zielgruppenkonzepte

Indem Sie die spezifischen Anforderungen bestimmter  
Berufs- und Gesellschaftsgruppen kennen, versetzen Sie 
die Zielgruppenkonzepte von FONDSNET in die Lage, maß-
geschneiderte, ganzheitliche Lösungen anzubieten und als 
kompetenter Berater aufzutreten.

Aktuelle können Sie auf folgende 
Zielgruppenkonzepte zugreifen:

> Angestellte
> Arbeiter
> Beamte
> Best-Agers
> Ingenieure
> Juristen
> Kinder
> Mediziner

ANGESTELLTE

INGENIEUR

JURISTEN

KINDER

ARBEITER

BEST-AGERS

BEAMTE
- Ausbildung/Studium

- Berufsstart  
 (Widerruf/Probe) 

- Berufsweg  
 (Lebensweg)

- Ausbildung/Studium
- Berufsstart 
- Berufsweg

MEDIZINER

Sie sind mit den  
FONDSNET Zielgruppenkonzepten in 

der Lage, maßgeschneiderte, 
ganzheitliche Lösungen anzubieten.

Assekuranz

Für den planbaren Beratungserfolg ist es 
unerlässlich, dass Sie sich im Vorfeld eines 
Gesprächs mit folgenden Fragestellungen 
auseinandersetzen: 

> Welchen Kunden spreche ich warum an?
> Wann spreche ich ihn an?
> Was genau spreche ich an? 
> Wie spreche ich es an? 

Die Lebensphasen- und Zielgruppenkon-
zepte helfen Ihnen, diese Fragen vorab 
zu beantworten. Dann ist es ein Leichtes, 
zur richtigen Zeit mit der richtigen Lösung 
am richtigen Ort zu sein – zumal jedes 
der Konzepte mit Produktempfehlungen 
verbunden ist, die mit Hilfe eines umfas-
senden, hausinternen Scoring-Systems 
geprüft und ausgewählt werden.

- Ausbildung/Studium
- Berufsstart 
- Berufsweg

- Ausbildung/Studium
- Berufsstart 
- Berufsweg

- Ausbildung/Studium
- Berufsstart 
- Berufsweg

- Ausbildung/Studium
- Berufsstart 
- Berufsweg
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Risikovoranfrage
Einfach. Schnell. Übersichtlich.

Mit der Risikovoranfrage bietet Ihnen FONDSNET ein 
weiteres wichtiges Instrument zur Beratung Ihrer Kun-
den − und zwar eines, mit dem sich große Unannehm-
lichkeiten und langfristige Nachteile für Ihre Kunden 
vermeiden lassen.

Insbesondere in der Lebens- und der privaten Krankenvoll-
versicherung kommt es regelmäßig vor, dass Kunden einen 
Antrag auf eine Police stellen, jedoch abgelehnt werden. 
In einem solchen Fall wird der Kunde unverzüglich und 
dauerhaft in der deutschlandweiten „Risikowagnisdatei“ 
registriert und hat dann nur noch geringe Chancen, bei 
einem anderen Anbieter versichert zu werden.

Durch eine komplett technisch gesteuerte Abfrage können 
Sie als FONDSNET Partner über das Beraterportal vorab 
testen, ob eine Gesellschaft Ihren Kunden akzeptieren 
würde. Lehnt diese ab, können Sie die Voranfrage bei an-
deren Anbietern wiederholen, da die negative Voranfrage 
nicht registriert wurde.

Das Ergebnis der Risikovoranfrage liegt Ihnen in der Regel 
bereits innerhalb von 48 Stunden vor. 

Assekuranz
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Tarifoptimierung in der PKV
Wir stellen Ihnen Umstellungsangebote zur Verfügung.

Laut § 204 VVG kann ein Versicherungsnehmer in 
einem bestehenden Vertragsverhältnis von seinem 
Versicherer Tarifumstellungen verlangen, im Zuge derer 
bereits erworbene Rechte (Altersrückstellungen) über-
nommen werden.  Diese Regelung bildet die Grundlage 
für die FONDSNET Tarifoptimierung in der privaten 
Krankenversicherung.

Unsere Erfahrung zeigt: Den für sie optimalen Tarif be-
kommen Kunden in der Regel selbst auf Anfrage bei ih-
rem  Versicherer nicht genannt, geschweige denn freiwillig 
angeboten. An einem für den Versicherungsnehmer güns- 
tigeren Beitrag sind die Anbieter üblicherweise wenig  
interessiert. Denn im Schnitt sparen Kunden durch eine  
Optimierung ihres alten Tarifs 40 bis 60 Prozent ihrer bis-
herigen Prämie. 

Im Rahmen des FONDSNET Servicepakets für die priva-
te Krankenversicherung prüfen unsere Produktspezialis-
ten den aktuellen Versicherungsschutz Ihrer Kunden und 
analysieren alle Optimierungsmöglichkeiten. Das Ergebnis 
fassen wir schriftlich zusammen und erläutern Ihren Kun-
den unser Optimierungsangebot in einem persönlichen 
Gespräch. 

Dieser Service ist für Sie und Ihre Kunden kostenlos. Erst 
bei einem Tarifwechsel erhält FONDSNET einmalig ein 
Honorar, welches sich an der jeweiligen Prämienersparnis 
orientiert.

Assekuranz
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Bedarfsanalyse Gewerbeversicherung 
Individuelle Lösungen für unterschiedliche Branchen.

Der Bedarf ist so vielfältig wie die Geschäftsmodelle 
unterschiedlich sind. Die Branche, in der ein Unterneh-
men arbeitet, das Risiko, das mit seiner Geschäftstä-
tigkeit verbunden ist, die Anzahl der Mitarbeiter, die 
Vertriebskanäle und das Vertriebsgebiet – all das und 
noch viele weitere Faktoren beeinflussen den Versiche-
rungsbedarf eines Gewerbeunternehmens.

Angebote von der Stange helfen hier nur selten weiter. Not-
wendig sind vor allem zielgruppenspezifische Lösungen, und 
die sind nur möglich, wenn die jeweiligen Tätigkeiten der  ge-
werblichen Kunden genau analysiert werden. 

FONDSNET versetzt Sie als Partner in die Lage, den Bedarf des 
Gewerbekunden ganzheitlich – und zwar sowohl themen- 
orientiert als auch produktübergreifend – in den Blick zu 
nehmen. In der Beratungsdokumentation können Sie die 
entsprechenden Daten Ihres Kunden und seinen aktuellen 
Bestand erfassen und auf Grundlage der Branchenanalysen 
von FONDSNET Assekuranz ein passendes Angebot erstellen. 
Entsprechende Produktvorschläge sind mit den führenden 
Anbietern im Markt abgestimmt.

Für folgende Zielgruppen bietet 
FONDSNET aktuell Bedarfsanalysen an:

> Apotheken
> Architekten & Ingenieure
> Einzelhandel
> Fitnessstudios
> Großhandel
> Gastronomie
> Handwerks- und Baubetriebe
> Hotel
> IT-Betriebe
> Juristen & Steuerberater
> Kfz-Betriebe
> Landwirte
> Niedergelassene Mediziner
> Schulen
> Vereine
> Vermieter

Assekuranz
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Kooperation Spezialversicherer
Individuelle Lösungen und Alleinstellungsmerkmale.

Ganz gleich ob Großveranstaltungen, Erfindungen, 
Auslandseinsätze von Mitarbeitern, Auftritte von DJs und 
anderen Musikern oder die Absicherung von Patent-
rechten – der Bedarf an individuellen  Versicherungslö-
sungen steigt ständig. Bei Standard-Versicherern aber 
sind solche Deckungskonzepte kaum zu finden.

Durch die Kooperation mit aktuell elf Spezialversicherern 
bietet FONDSNET seinen Partner daher ein echtes Alleinstel-
lungsmerkmal. Vielen anderen Maklern drohen die Kunden 
abzuspringen, wenn außergewöhnliche Risiken abgesichert 
werden sollen, weil die Kunden auf spezialisierte Anbieter 

ausweichen müssen. Partner der FONDSNET Assekuranz  da-
gegen können Kunden auch bei Spezialprodukten kompetent 
beraten und betreuen.

Der Service umfasst nicht nur das Anbieten ausgefallener 
Versicherungslösungen. Im FONDSNET Beraterportal kön-
nen Makler zudem Bedarfsanalysen erstellen und erhalten 
wertvolle Unterstützung in Form von Online-Rechnern und 
detailliertem Informationsmaterial. Kooperationspartner im 
Segment Spezialversicherungen sind Spezialmakler, Dienst-
leister sowie Assekuradeure und Spezialversicherer.

Erpam

Hübner  
Versicherungs AG

SRC

kautionsfrei.de

MDT

GMP

GHV Darmstadt

WUNDERLICH

BDAE

Mehrwert GmbH

MMV

Aon Risk 
Solutions

Veranstalter und Medienunternehmen

Exponierte Risiken

Special Risk Consortium – Sport und Entertainment

Mietkautionsversicherungen

Makler der Touristik – Reiseversicherungen

Gesellschaft für Marken- und Patentrechtsschutzversicherungen

Landwirtschaft

Unfallversicherungen für Profisportler

Sport, Recreation und Entertainment

Grüne Versicherungen

Wohnmobile

Assekuranz
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Die Netzwerkpartner von FONDSNET
Erweitern Sie Ihre Möglichkeiten.

Durch die Kooperation mit ausgewählten Netzwerk-
partnern ermöglicht es FONDSNET angeschlossenen 
Partnern, ihr Dienstleistungs- und Servicespektrum 
auszuweiten. Die Zusammenarbeit mit diversen Spezia-
listen schafft ein übergreifendes Angebot, mit dem Sie 
die Beratung Ihrer Kunden ergänzen können.

> Softfair bietet eine übergreifende Vergleichs- und Analyse- 
software, mit der Sie Ihre Kunden in den Bereichen Le-
bens-, Kranken- und Sachversicherungen beraten können.

> Finanzplaner 24  umfasst einen BAV-Förderrechner sowie 
Tools zur Ruhestandsplanung und Berechnung biometri-
scher Risiken, die über eine Schnittstelle zum FONDSNET 
Beraterportal Evolution verfügbar sind.

> Procheck24 unterstützt Sie bei der Vermittlung von Raten-
krediten, Girokonten, Strom, Gas oder DSL.

> ADVISION 360 bietet Ihnen alle wichtigen Finanz- und 
Vorsorgeanalysen, fertige themen- und zielgruppenspezi-
fische Beratungsstrecken und vieles mehr. Einfach zu be-
dienen und verständlich dargestellt!

> Bridge, Flexperto und Snapview bieten Ihnen DSGVO- 
konforme Video-Online-Beratungssoftware mit automati-
scher Dokumentation und integrierter elektronischer Un-
terschrift.

> JuraDirekt eröffnet Ihnen die Möglichkeit, nach eigenen 
Vorstellungen telefonisch, persönlich oder online rechts-
konforme Vollmachten zu erteilen und damit für Sicherheit 
in Notfällen zu sorgen.

> Winninger kauft bestehende Lebensversicherungen auf 
und setzt mit seinem innovativen, online-basierten An-
kaufsprozess einen neuen Standard in diesem Zweitmarkt.

> BU-Expertenservice begleitet mit seinen Experten Ihre 
Kunden im Leistungsfall einer Berufsunfähigkeit.

> Resultate ist spezialisiert auf die Nachfolgeregelung für 
Makler sowie auf den Bestandskauf und -verkauf für Ma-
kler und Vermittler.

Assekuranz

FONDSNET
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>  Kompetente Ansprechpartner 
 für alle Marktplätze

>  Top Bedingungen bei 
 Support und Vergütung

>  Elektronische Akte und digitale   
 Selbstauskunft für Ihre Kunden- 
 kommunikation

>  Ausschreibungsmöglichkeiten für  
 Individualkredite – außerhalb der 
 gängigen Plattformen

>  Beratersoftware, die alle Marktplätze  
 verbindet (über 720 Darlehensgeber  
 im Online-Zugriff)

Finanzierung wie vom besten Freund 
Maßgeschneiderte Lösungen für Kunden und Berater.

Auf dem Weg zum Eigenheim ist die tragbare Finanzie-
rung der zentrale Baustein und die wichtigste Voraus-
setzung. Mit unseren Kollegen vom Haus Finanz Kontor 
stehen Ihnen und Ihren Kunden ein kompetentes und 
erfahrenes Team von Finanzierungsspezialisten zur Seite.

Als langjähriger Großkunde aller führenden deutschen Dar-
lehensbanken verfügt Haus Finanz Kontor bei Verhandlun-
gen mit Banken über weitreichende Vorteile, die direkt Ihnen 
und Ihren Kunden zu Gute kommen. Profitieren Sie unter 
anderem von Kreditreservierungen ohne Bereitstellungs-
zinsen, einer kostenfreien Baubegleitung, einer sofortigen 
Darlehensauszahlung nach Baufortschritt, Sondertilgungen 
für den Baukredit ohne Extrakosten, Hausversicherungen zu 
besten Konditionen, kompetente Beratung vor Ort und vieles 
mehr.

So finden wir gemeinsam die beste Finanzierung für Ihre 
Kunden. Egal ob Sie nun als Tippgeber fungieren, Ihre Be-
ratung aktiv begleiten lassen möchten, oder nur bedarfsori-
entiert und selektiv Unterstützung anfragen – den Grad der 
Zusammenarbeit bestimmen Sie. 

Finanzierungen

Finanzierungen
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Finanzierungen

Die Finanzierungs-Marktplätze über Haus Finanz Kontor
Professionelle Betreuung über alle technischen Ebenen

EUROPACE
Die„Europace2“-Plattform bietet Zugang zu mehr als  
430 Darlehensgebern zur Kalkulation, Prüfung und elektro-
nischen Anfragemöglicheit. Großbanken, Bausparkassen und 
Versicherungsgesellschaften sowie überregional tätige Spezi-
alinstitute wie DKB und OLB stehen neben einer Auswahl an 
Sparkassen und Genossenschaftsbanken für Kundenanfra-
gen bereit. Im Segment „CreditSmart“ verfügt die Plattform 
zudem über einen  direkten Zugang zur attraktiven Produkt-
palette zur Vermittlung von Privatdarlehen und Kfz-Krediten. 

BAUFINEX
Der bundesweite Baufinazierungsmarktplatz der Volks- und 
Raiffeisen-Bankengruppe und der konzerneigenen Spezial- 
institute bietet Zugang zu Darlehensgebern mit regionalen 
Marktkenntnissen und persönlichen Ansprechpartnern. 

FORUM | PORTAL FÜR BAUFINANZIERUNGEN
Der Berater-Zugang zur Finanzierungswelt der Sparkas-
sen-Gruppe punktet mit vielfältigen Kombinationsmöglich-
keiten aus Erstrang- und Nachrangdarlehen und  regional 
vernetzten Ansprechpartnern. 

HYPOLOGIN
Mit HypoLogin verfügt Haus Finanz Kontor über eine exklu-
sive Schnittschnelle zur Darlehenswelt der ING-DiBa.  Der 
direkte Zugang ermöglicht präzise Scoring-Ergebnisse auf 
dem Rechenkern der Bank. Die Möglichkeit für individuelle 

Vorabsprachen, Lösung von Individualfällen und ein automa-
tisierter Assistent zur Beleihungswert-Ermittlung sind weitere 
Features, die man in dieser Kombination nur selten findet. 

HFK-Navigation
Nach der einmaligen Erfassung eines Interessenten erhalten Be-
rater über das Portal von Haus Finanz Kontor Zugang zu allen 
anderen technischen Ebenen. Per Mausklick werden die Daten 
in die gewünschten Angebotsplattformen weiter geleitet und 
angelegt. Datenschutzhinweise, juristisch geprüfte Beratungs-
protokolle und ESIS-Formulare  stehen ebenso zur Verfügung wie 
Investitionspläne, Kostenermittlungen, Beispielrechnungen zur 
Live-Beratung. Die lückenlose Vernetzung mit dem verschlüssel-
ten Dateimanagement ermöglich die Erstellung übersichtlicher 
elektronischer Akten, die auch dem Kunden direkt zur Verfügung 
stehen. Besonderes Highlight:  Tippgeber, kooperierende Immo-
bilienmakler, Bauträger und Finanzberater ohne §34i-Zulassung 
erhalten eigene Zugänge mit eingeschränkten Sichtrechten.  

LEOCONTROL 
Hier können Darlehensnehmer, Interessenten und Kunden auf 
das hauseigene Dateimanagement-System zugreifen und er-
halten über einen verschlüsselten Mandantenzugang Über-
sicht über alle Angebote, Dokumente und Beleihungsunterla-
gen. Per Drag & Dop lassen sich Dateien einfach und schnell 
in die übersichtlich organisierte Dokumentensammlung hoch-
laden. Für weitere Unterstützung übergeben Sie Ihre Anfragen  
digital an das Solution-Team von Haus Finanz Kontor. 
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FONDSNET Immobilien
Der 360°-Beratungsservice für Immobilien.

Mit dem Immobilienservice profitieren Sie und Ihre 
Kunden von einer breiten Auswahl an Immobilienange-
boten, einem großen Netzwerk von Immobilienprofis 
und vielfältigen Dienstleistungen rund um Direkt-
immobilien.

Unser 360°-Beratungsservice umfasst unter anderem: 

> Finanzierungsangebote und „betreute Baufinanzierung“

> Unabhängige Produktprüfungen

> Angebote für Bestandsimmobilien, Neubauten, Denkmal-
 und Pflegeimmobilien

> Passgenaue Versicherungslösungen für Mieter / Vermieter 

Unter „Immobilie select“ bietet FONDSNET eine  Aus-
wahl an geprüften Premiumangeboten diverser Bauträger in  
attraktiven deutschen Großstädten mit maximaler Vertrags- 
sicherheit, unter anderem durch TÜV-testierte Bauqualität. 
Für alle Objekte stehen Beratungspräsentationen und Unter-
lagen sowie eine einheitliche Software für Steuer- und  Wirt-
schaftlichkeitsberechnungen aller Anbieter zur Verfügung. 
FONDSNET organisiert außerdem Besichtigungstermine vor 
Ort und stellt Ihnen ein kompetentes Serviceteam als An-
sprechpartner zur Seite. 

In der Rubrik „Immobilie direct“ bieten wir Zugriff auf 
weitere Immobilienangebote aus unserem großen Netzwerk. 

Immobilien

Immobilien
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Institutionelle Fondsservices
Spezialisierte Dienstleistungen für Großkunden.

FONDSNET verfügt über große Kompetenz und jahrzehn-
telange Erfahrung in der professionellen und effizienten 
Administration von Investmentfondsbeständen. Unsere  
leistungsfähige und moderne IT-Infrastruktur zeichnet 
sich dabei insbesondere durch ihre Flexibilität und ein- 
fache Skalierbarkeit aus. Dadurch sind wir in der Lage, die 

„Der Optimierungsdruck innerhalb der Finanzdienstleistungs-
branche ist konstant hoch. Deshalb entscheiden sich institutio-
nelle Marktteilnehmer zunehmend dafür, ausgewählte Prozes-
se an spezialisierte und erfahrene Dienstleister auszulagern.“

Marc Blum 
Business Development Institutional Clients 

höchsten Anforderungen von Banken, Versicherungen und 
anderen institutionellen Marktteilnehmern zu erfüllen und 
sie mit individuellen Dienstleistungen in der gesamten 
Fondsadministration zu unterstützen. Im Geschäftsbereich 
„Institutionelle Fondsservices“ arbeitet FONDSNET bereits 
mit einer Vielzahl namhafter Kunden zusammen.Institutionelle

Fondsservices 

Institutionelle  Fondsservices
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Der Bereich „Institutionelle Fondsservices“ zählt inzwi-
schen zu den wachstumsstärksten Geschäftssegmenten von 
FONDSNET. Das Angebot umfasst im Kern die komplette 
Analyse bestehender Prozesse über unsere leistungsstarke 
IT-Plattform.

>  Wie erfolgt Fondsadministration heute?
>  Wie gestalten sich die Abläufe von Provisionserlösen?
>  Wie ist das Controlling aufgebaut?
>  Wie erfolgt das Vertragsmanagement?
>  Wie werden Transaktionen gehandhabt?
>  Welche technischen Voraussetzungen sind vorhanden?
>  Welche Orderwege werden genutzt?

Unser Angebot umfasst zudem das Heben von Synergieeffek-
ten durch das Optimieren von Prozessen, insbesondere beim 
Fondseinkauf.

>  Organisation und Abwicklung des Drittfondseinkaufs
>  Organisation der Lager- und Verwahrstellen
>  Beratung bei Depot- und Ordergebühren
>  Abwicklungsformate per SWIFT, FIX oder Fax
>  Optimierung auch bei Clean Shares 
> Laufende Provisionsüberwachung

Neben seiner langjährigen Erfahrung verfügt FONDSNET 
über ein ausgezeichnetes Netzwerk von Spezialisten und 
hat insbesondere über die eigene Tochtergesellschaft foo – 
financial engineering Zugriff auf ein großes, spezialisiertes 
IT-Team.

Institutionelle  Fondsservices

FONDSNET nutzt seine langjährige Erfahrung 
und Kompetenz sowie sein großes Netzwerk 
auch, um insbesondere ausländische Kapital-
verwaltungsgesellschaften beim Eintritt in den 
deutschen Markt zu unterstützen und diese 
erfolgreich zu positionieren. Etwa bei...

> der aufsichtsrechtlichen Registrierung von 
Produkten,

> dem Listing von Produkten bei den einzel-
nen Depotstellen

> ersten Vertriebsmaßnahmen

> der Suche nach Vertriebsmitarbeitern

> der professionellen Übersetzung von Mar-
 ketingmaterial und Geschäftsunterlagen.

FONDS
ADMINISTRATION
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FinVermV, MiFID II, IDD & Co.
Mit FONDSNET alle regulatorischen Hürden meistern.

Die umfassende Regulierung des gesamten Finanz-
marktes hat sich längst zur treibenden Kraft in der 
Finanzberatung entwickelt und ist seit Jahren steter 
Begleiter aller Akteure am Markt, die – wie es aktuell 
am Beispiel MiFID II wieder deutlich wurde – immer 
weitreichendere rechtliche Anforderungen 
erfüllen müssen.  

Wer Endkunden in Finanz- und Versicherungsfragen berät, 
muss aufsichtsrechtliche Aspekte im Blick haben, muss die  
zivilrechtlichen Folgen seines Handelns bedenken – Stich-
wort Schadensersatz – und kann Gefahr laufen, für ein 
bewusstes oder unbewusstes Fehlverhalten strafrechtlich 
belangt zu werden.

Kein Finanzdienstleister kann alle relevanten Gesetzeswerke 
im Detail kennen. Kein Vermittler könnte sich noch um seine 
Kunden kümmern, wollte er sich in alles selbst einlesen. 

Als Partner von FONDSNET müssen Sie das auch nicht. 
Denn wir arbeiten nicht nur mit erfahrenen, spezialisierten 
externen Rechtsanwälten zusammen, sondern beschäf-
tigen auch eigene Juristen. Damit Ihre und nicht zuletzt 
unsere Arbeit auch rechtlich Hand und Fuß hat. 

Unsere Rechtsabteilung ist für Sie die erste Anlaufstelle 
in allen Rechtsfragen. Hier bekommen Sie entweder di-
rekt Hilfe und/oder Ihnen werden bei Bedarf ausgesuchte 
Rechtsexperten empfohlen.  

FONDSNET+

FONDSNET++
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Rechtlich auf der sicheren Seite
FONDSNET hilft Ihnen, Ihre gesetzlichen Pflichten zu erfüllen.

Wirtschaftsprüfung
Seit 2013 müssen Sie als Berater ein Testat erstellen las-
sen, das Ihre Tätigkeit als Finanzanlagenvermittler nach  
§ 34f GewO bestätigt. Hierbei muss auch geprüft werden, ob 
alle Beratungen dokumentiert und gegenüber dem Anleger 
eindeutige Angaben unter anderem zu Provisionen und Risi-
ken gemacht wurden. Geschieht dies in Form einer Vor-Ort-
Prüfung durch einen Wirtschaftsprüfer oder Steuerberater,  
können sich die Kosten schnell auf einige tausend Euro belaufen.

Als Komplett-Serviceanbieter hat FONDSNET für Sie eine 
Rahmenvereinbarung mit der renommierten und führenden 
Wirtschaftsprüfungsgesellschaft BDO geschlossen. Durch 
das IT-gestützte Prüfungsverfahren mit automatisiertem  
Dokumentationsprozess und revisionssicherem Archivsystem 
bieten wir Ihnen mit dem Prüfpartner BDO größtmögliche 
Effizienz bei höchster Qualität. Durch die elektronische Ar-
chivierung kann die BDO die Prüfung in aller Regel ohne Vor-
Ort-Termin selbstständig vornehmen.

Vermögensschadenhaftpflicht
Finanzanlagenvermittler nach § 34f GewO müssen im Rah-
men ihrer Zulassung zudem eine Vermögensschadenhaft-
pflichtversicherung (VSH) nachweisen. Auch hier hat FONDS-
NET seine Service-Philosophie in die Tat umgesetzt und für 
seine Partner die Möglichkeit geschaffen, eine umfassende 
und zugleich kostengünstige VSH abzuschließen – und das 
mit einem zusätzlichen Vorteil:

Da die Kosten für die jährliche Wirtschaftsprüfung im Vorfeld 
nicht konkret beziffert werden können, wird im VSH-Vertrag 
eine Kostenobergrenze festgelegt. Übersteigen die Kosten 
für die Wirtschaftsprüfung diesen Betrag, übernimmt unser  
Versicherungspartner die Differenz.

FONDSNET+
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Prämienhaftungsfreistellung 
Beteiligungen unabhängig und objektiv beraten.

Die Anlageklasse der geschlossenen Beteiligungen ist 
zwar attraktiv, ihr Vertrieb aber mit großem Aufwand ver-
bunden. Die erforderlichen Vorab-Prüfungen sind intensiv, 
die Risikoklassifizierung und die Analyse der Werbemateri-
alien sind für Einzelberater und kleinere Vertriebseinheiten 
kaum noch in Eigenregie zu bewältigen.

Damit Sie als Partner von FONDSNET geschlossene  
Beteiligungen dennoch problemlos abwickeln können, 
arbeiten wir in diesem Bereich mit IC Consulting zusam-
men. Die unabhängige Plattform ist keinem Initiator ver-

pflichtet, sondern versteht sich als neutraler Intermediär 
zwischen Emissionshaus und Vertrieb, so dass Sie als Part-
ner von FONDSNET gegenüber Ihren Kunden unabhängig 
und objektiv bleiben.

IC Consulting prüft die Plausibilität der Beteiligungen und 
ihrer Prospekte „mit banküblich kritischem Sachverstand“ 
und erfüllt so die Vorgaben im Sinne der Rechtsprechung 
des Bundesgerichtshofs. Dieser Prüfprozess gewährleistet 
eine weitreichende Haftungsfreistellung – auch und gerade 
aus Ansprüchen im Zusammenhang mit der Beraterhaftung.

FONDSNET+

Nach erfolgter positiver Prüfung durch 
IC Consulting wird die entsprechende  
Beteiligung in eine WpHG-konforme  
Risikoklasse zwischen 1 und 5 sowie eine 
Ratingklasse eingestuft. Das gesamte  
Risikoprofil der Anlage bildet dann die Grund-
lage für das objektgerechte Produktberatungs-
protokoll, welches in Verbindung mit dem 
anlegergerechten FONDSNET Beratungsproto-
koll die strengen Vorgaben des WpHG und der 
FinVermV erfüllt.
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Das FONDSNET Infoportal 
Immer auf dem neusten Stand. 

FONDSNET+

Ergänzend zum Beraterportal Evolution ist das 
FONDSNET Infoportal die zentrale Informationsplatt-
form für alle Bereiche.

Ob aktuelle Markt- und Produktinformationen, Newsletter- 
archiv, Mediathek, Veranstaltungskalender oder zahlreiche 
weitere nützliche Hilfsmittel – all das stellt FONDSNET sei-
nen Partnern im Infoportal zur Verfügung.

Die Plattform ist universell: Mit nur wenigen Klicks finden 

Nutzer Fachinformationen und Anwendungen für den täg-
lichen Arbeitsgebrauch – ganz gleich, ob für die Bereiche  
Investment, Assekuranz, Immobilien, Beteiligungen oder  
Finanzierungen.

Dieses poolinterne Medium ist nur registrierten Partnern 
von FONDSNET zugänglich. Für die Aktualität und Quali-
tät der Informationsplattform sorgen die Produktmanager  
der einzelnen Geschäftsbereiche, die das Infoportal direkt  
pflegen.
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Informationsquelle  
Die FONDSNET Newsletter. 

Laufend informiert zu bleiben gehört zum Anforde-
rungsprofil eines Top-Beraters und ist zugleich eine der 
großen Herausforderungen. Egal, ob neue Produkt-
trends, die aktuelle Marktlage oder wichtige gesetz-
liche Änderungen – die Finanzbranche ist ständig in 
Bewegung und sorgt täglich für eine Flut von Inhalten. 
Hier den Blick für das Wesentliche zu behalten, ist 
schwer. Die FONDSNET Newsletter unterstützen hier.

Wochen-Newsletter
In unserem Wochen-Newsletter finden Sie wöchentlich und 
kompakt Informationen rund um die Bereiche Investment 
und Assekuranz, Finanzierungen und Immobilien sowie Neu-
es aus der FONDSNET Welt. Zudem halten wir Sie über an-
stehende Termine und Veranstaltungen auf dem Laufenden.

eMagazin „FIT“ und Partner-Newsletter
Unser eMagazin „FIT“, das quartalsweise erscheint, 
enthält aktuelle Produkthemen und Markteinschätzun- 
gen ausgewählter Anbieter sowie die neuesten Nach-
richten von FONDSNET und unseren Schwestergesell-
schaften. Monatlich erscheint zudem unser Partner- 
Newsletter mit branchenweiten Ein- und Ausblicken. 

Sonder-Newsletter
Mit den regelmäßigen Sonder-Newslettern aus den Bereichen  
Investment & Abwicklung, IT & Prozesse oder der Assekuranz  
sind Sie immer up to date.

FONDSNET+
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Reuss Private Bank für Wertpapierhandel
Traditionelle Werte – zeitgemäße Vermögensverwaltung.

Die Reuss Private Bank für Wertpapierhandel AG ist 
ein nach § 15 WpIG lizensiertes Wertpapierinstitut 
und wird von der Bundesanstalt für Finanzdienstleis-
tungsaufsicht (BaFin) überwacht. Wie ihre Schwester-
gesellschaften FONDSNET und das Haftungsdach BN 
& Partners Capital gehört die Reuss Private Bank für 
Wertpapierhandel zu der im Jahr 2010 gegründeten 
Reuss Private Group in der Schweiz.

Eine schlankere Administration

Sie suchen als Fondsvermittler Lösungen für eine schlankere 
Administration. Die Reuss Private Bank für Wertpapierhan-
del bietet Ihnen interessante Alternativen: etwa eine reine 
Fonds-Vermögensverwaltung, eine Vermögensverwaltung 
über Investmentfonds hinaus mit sämtlichen anderen Wertpa-
pieren sowie eine wirklich individuelle Vermögensverwaltung.

Fondsbasierte Vermögensverwaltung

Die Fonds-Vermögensverwaltung ist auch außerhalb eines 
Haftungsdachs vermittelbar. Sie können aber auch eine Ver-
mögensverwaltung beraten, indem Sie Ihr eigenes Modellport-
folio zusammenstellen. In der Fonds-Vermögensverwaltung 
erhalten Sie als Berater ebenso wie wir als Portfolioverwalter 
eine Grundvergütung. Zusätzliche Vergütungen können Sie mit 
Ihren Kunden mittels einer Servicegebühr bei der jeweiligen 
Fondsplattform festlegen.

Vermögensverwaltung Plus & 
individuelle Vermögensverwaltung

Wenn Sie im Rahmen des Haftungsdachs tätig sind, sind die 
Vermittlung einer Vermögensverwaltung über Investmentfonds 
hinaus mit der gesamten Wertpapierpalette des Marktes so-

Reuss-Gruppe

wie die individuelle Vermögensverwaltung (ab 500.000 Euro) 
möglich. Dabei können Sie auf Kundenportfolioebene sehr fle-
xibel Gebühreneinstellungen vornehmen, die dann transparent 
von uns ausgewiesen und abgerechnet werden. Sie können 
also praktisch jeden denkbaren Kundenwunsch erfüllen.

Flexibel und zeitnah auf Marktveränderungen reagieren

Bei der Vermögensverwaltung haben Sie neben der sehr brei-
ten Produktauswahl auch die Möglichkeit, sehr flexibel und 
zeitnah auf Marktveränderungen zu reagieren, ohne dass Sie 

dafür von jedem einzelnen Ihrer Kunden ein unterschriebenes 
Beratungsprotokoll benötigen. Damit leisten wir sowohl für Sie 
als auch für Ihre Kunden einen deutlichen Beitrag zur adminis- 
trativen Entlastung. Bei einem solchen Vermögensverwaltungs-
mandat fungiert die Reuss Private Bank für Wertpapierhandel 
AG immer als Portfolioverwalter. Sie können im Rahmen eines 
Beratungsmandats entweder selbst Vorschläge für die Pro-
duktauswahl machen oder aber – falls Sie keine eigene Bera-
tungsdienstleistung beisteuern möchten – diesen Part auch an 
einen institutionellen Berater übertragen.

Alrik Haug
Vorstand der Reuss Private Bank für Wertpapierhandel
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Haftungsdach BN & Partners Capital AG
Vertrauen in eine starke Partnerschaft.

Mit BN & Partners Capital als Partner haben Sie als 
Private Banker, Fondsadvisor und Vermögensverwalter 
ein bankenunabhängiges Haftungsdach an Ihrer Seite. 
So können Sie Ihren Kunden rechtssicher den vollstän-
digen Service anbieten, ohne selbst über eine entspre-
chende Lizenz der Bundesanstalt für Finanzdienst- 
leistungsaufsicht zu verfügen. 

Seit dem Start im Jahr 2004 hat BN & Partners Capital 
bereits über 140 vertraglich angebundene Vermittler 
von seinen Leistungen überzeugt.

Vertraglich angebundene Vermittler beraten und vermit-
teln Anlageprodukte aus der gesamten Palette der Finan-
zinstrumente. Dabei bietet BN & Partners Capital Ihnen 
Zugriff auf sein großes Netzwerk aus Depotstellen und 
Kapitalverwaltungsgesellschaften. Sie können sich dabei 
ganz auf Ihr Kerngeschäft Finanzdienstleistung konzen- 
trieren. Die Verantwortung für die damit einhergehenden 
Verwaltungsaufgaben liegt bei BN & Partners Capital, von 
der Compliance über Regulatorik, Abwicklung und Abrech-
nung bis hin zur IT. Immer aktuell, stets rechtskonform,  
unterstützt von FONDSNET und foo.

Mirko Siepmann
Vorstand der BN & Partners Capital AG

Reuss-Gruppe

Vermögens-
verwaltung

Consulting

Private  
Label FondsHaftungsdach
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Private Label Fonds
Jeder Fonds eine individuelle Lösung.

BN & Partners Capital und die Reuss Private Bank 
für Wertpapierhandel unterstützen Fondsinitiatoren, 
Fondsmanager und Fondsberater dabei, Fondsideen 
nach ihren Vorstellungen und Bedürfnissen umzusetzen 
und erfolgreich am Markt zu etablieren.  

Das Dienstleistungsspektrum reicht dabei von der ausführ-
lichen Due Dilligence des Fondskonzepts, der Begleitung 
des kompletten Auflageprozesses über die laufende Bera-
tung und das Management der Partnerfonds bis hin zur Un-
terstützung in Vertriebsfragen. Aktuell befinden sich mehr 

Reuss-Gruppe

als 70 Fonds im Haftungsdach. Im Private Label Fonds- 
segment verwaltet und betreut die BN & Partners Capital 
AG ein Volumen von mehr als neun Milliarden Euro.

Jeder Fonds im Rahmen des Fonds Advisory ist eine Indi-
viduallösung. BN & Partners Capital und die Reuss Private 
Bank für Wertpapierhandel haben sich über die Jahre ein 
umfassendes Netzwerk aufgebaut und arbeiten im Zuge 
der Auflage eines neuen Fonds inzwischen europaweit eng 
mit verschiedenen Kapitalverwaltungsgesellschaften und 
Verwahrstellen zusammen.

„Mit unserer Erfahrung und unserem Know-how sind 
wir ein starker Partner, um einen eigenen Fonds schnell 
und unkompliziert aufzulegen. Unser Leistungsspekt-
rum erstreckt sich hier über den gesamten Prozess – 
von der Idee bis zum fertigen Produkt“.

René Assion  
Asset Management Reuss Private Bank für Wertpapierhandel

Gane Value Event
6.712.662.199 Euro

346.953.057 Euro

204.825.007 Euro

Fundament Total Return
133.314.342 Euro

115.057.143 Euro
110.701.322 Euro

103.751.350 Euro

Stand: Januar 2023
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foo – financial engineering
Experten für kreative, individuelle IT-Lösungen. 

Die Zukunft ist digital – auch und gerade in der Finanz-
branche. FONDSNET ist darauf längst vorbereitet. Seit 
über 20 Jahren entwickelt foo – financial engineering, 
unsere in Berlin ansässige Tochtergesellschaft, kreative 
und individuelle IT-Lösungen – ganz gleich, ob smarte 
Online-Tools, intelligente Datensysteme oder innovative 
Anwendungen.

Nutzer der IT-Dienstleistungen sind längst nicht mehr nur 
die Poolpartner von FONDSNET und deren Kunden, son-
dern zunehmend auch institutionelle Marktplayer. Dazu 
zählen große unabhängige Finanzberater, breit aufgestell-
te Vertriebseinheiten und Fintechs ebenso wie Banken,  
Versicherungen und Vermögensverwalter.

In zentraler Lage in Berlin beschäftigt foo – financial  
engineering aktuell 30 Mitarbeiter. Das Firmencredo zeich-
net sich durch einen ganzheitlichen und nachhaltigen An-
satz aus: Kein Code verlässt ungeprüft das Haus, sämtliche 
Entwicklungsstufen werden detailliert geplant, umgesetzt 
und dokumentiert. 

Anspruch der Software-Schmiede ist es, IT-Lösungen zu 
schaffen, die auch nach Jahren noch „state-of-the-art“ 
sind und gleichzeitig jederzeit problemlos weiterentwickelt  
werden können. Und genau auf diesem erfolgreichen 
Ansatz beruht nicht zuletzt das gesamte IT-System von 
FONDSNET und unseren Schwestergesellschaften.

Benjamin Schulz
Vorstand foo – financial engineering

Reuss-Gruppe

Foo (pronounced fu) is a term used by programmers as a placeholder 
for a value that can change, depending on conditions or on information 
passed to the program.

Foo (ausgesprochen fu) ist ein Begriff, der von Programmierern als 
Platzhalter für einen Wert verwendet wird, der sich ändern kann, je 
nach Bedingungen oder Informationen, die an das Programm 
übergeben werden.
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Kontakt

Adresse: FONDSNET Holding GmbH

 Steinstraße 33 | D-50374 Erftstadt

Telefon: 02235 / 95 66 10

E-Mail: info@fondsnet.de

Internet: www.fondsnet.de

Investment

E-Mail: investment@fondsnet.de  
Telefon: 02235 / 95 66 12 
 
Assekuranzmakler

E-Mail: versicherungen@fondsnet.de  
Telefon: 02235 / 95 66 13 (Personen) 
Telefon: 02235 / 95 66 18 (Komposit)

E-Mail: voranfragen@fondsnet.de  
Telefon: 02235 / 95 66 13

E-Mail: antrag@fondsnet.de  
Telefon: 02235 / 95 66 16

Beteiligungen

E-Mail: beteiligungen@fondsnet.de 
Telefon: 02235 / 95 66 14

Finanzierungen

E-Mail: finanzierungen@fondsnet.de 
Telefon: 02235 / 95 66 15

Immobilien

E-Mail: immo@fondsnet.de 
Telefon: 02235 / 95 66 360

Sebastian Kamp
Vertriebspartnerbetreuer

Mobil: 0171 / 83 50 606
E-Mail: sebastian.kamp@fondsnet.de

Vertriebspartnerbetreuer

Ralf Kornmayer
Vertriebspartnerbetreuer

Mobil:  0170 / 99 66 366
E-Mail:  ralf.kornmayer@fondsnet.de

E-Mail: vertrieb@fondsnet.de 
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Frankfurt

Köln /
Erftstadt

Berlin

Standorte

Adresse: Reuss Private Bank für Wertpapierhandel  

 Untermainkai 20 | D-60329 Frankfurt

Telefon: 069 / 247 51 27 30

E-Mail: info@reussprivate.de

Internet: www.reussprivate.de

Adresse: BN & Partners Capital AG

 Steinstraße 33 | D-50374 Erftstadt

Telefon: 02235 / 956 63 50

E-Mail: info@bnpartner.com

Internet: www.bnpartner.com

Adresse: foo AG & Co. KG

 Rosenthaler Str. 51 | D-10178 Berlin 

Telefon: 030 / 232 56 36 10

E-Mail: kontakt@foo.ag

Internet: www.foo.ag

FONDSNET
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Impressum

Gender-Hinweis 
Aus Gründen der besseren Leserbarkeit wird in allen Publikationen der Reuss Private Gruppe in Deutschland auf die gleichzeitige Verwen-
dung der Sprachformen männlich, weiblich und divers (m/w/d) verzichtet. Für Personenbezeichnungen wird stattdessen das generische (nicht 
geschlechterspezifische) Maskulinum verwendet, was sich gleichermaßen und diskriminierungsfrei ausdrücklich auf alle Geschlechteridenti-
täten bezieht. Mit dieser verkürzten und zugleich wertfreien Sprachform kann sowohl dem Gleichheitsgrundsatz als auch dem redaktionellen 
Aspekt guter Verständlichkeit Rechnung getragen werden. Menschen aller Geschlechteridentitäten mögen sich im Sinne der Gleichbehand-
lung von unseren Publikationen gleichermaßen angesprochen fühlen. 

Rechtliche Hinweise
Alle Rechte FONDSNET  | Stand 03/2023 
Nachdruck, Übernahme in elektronische Medien oder auf Internetseiten – auch auszugsweise – nur mit ausdrücklicher Genehmigung der

FONDSNET Vermögensberatung & verwaltungs GmbH
Steinstraße 33 | D-50374 Erftstadt
Telefon: 02235 / 95 66 10
info@fondsnet.de | www.fondsnet.de

Die Inhalte der Unternehmensbroschüre wurden von FONDSNET mit größtmöglicher Sorgfalt zum Zeitpunkt der Veröffentlichung erstellt. 
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